
 

L’accélérateur de go to market
Parole d’entrepreneurs



IMPACTUS, L’ACCÉLÉRATEUR DU GO-TO-MARKET 

Avec Impactus les entrepreneurs :

- précisent leur proposition de valeur
- trouvent leur marché, comprennent leur marché
- vendent
- trouvent les associés ou financements  nécessaires pour y 

parvenir



LA MÉTHODE QUI MARCHE

LE FOCUS

1 seul objectif  à 3-6 mois
1 seul KPI  suivi

100% distanciel 



Le cadre de 
travail et les 

outils de 
prospection 
et de suivi

Un sujet de 
non vente 
pour rdv 1

8 THÉMATIQUES COMMERCIALES IMPACTUS

Où a-t-on de la 
valeur ? 

Comment se 
différencier ?

Ciblage 
A qui vendre  + 
efficacement ? 
Où sont-ils ?

4 sources de 
volume de rdv 

: events / 
réseau perso / 
recommandés 

/ à froid

Comment 
relancer

Les points de 
blocage 

mentaux/
psycho

Le déroulé 
d’un rdv 

commercial + 
les next steps



OFFRE : MÉTHODE, EXPERTISE ET OUTILS 

Les ressources pour se concentrer efficacement  
sur 1 seul objectif  à 3-6 mois

Evènements 
Grand Prix, 
commu-

nauté

Sessions 1to1 
avec un 

entrepre-
neur

sherpa

Groupe de 
pairs  sur les 

mêmes 
enjeux 

Roadmap  
IA hebdo 
d’actions à 

réaliser

Edtech : 
100+ vidéos, 
diagnostics, 

canvas

exclusif



L’entrepreneur est focus sur 1 objectif :
Impactus lui indique le + court chemin pour l’atteindre

Sans engagement de durée : 
il démarre et stoppe quand souhaité

Le digital fait passer à l’action : 
un leitmotiv hebdomadaire centré sur son objectif 

(groupe, mails, contenus …)

RÉSULTATS

43% alignés dans leur go to market

A 6 mois 20% vendent

31% ont calé leur proposition de valeur

Stats sur les 6 derniers mois

39 rendez-vous/entrepreneur en 3 mois

8 mois en moyenne



35 évènements & 12 podcastsMédias

ILS PARLENT DE NOUS

5/5



8

Alexia de Bernardy
alexia@impactus.com Romain Lavielle

rlavielle@gmail.com


