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Liberté » Egah'w’ » Fraternité

100%1 REPUBLIQUE FRANCAISE

GROUPE

|
49,2% du capital

49,2% du capital

L'ADN DE BPIFRANCE

Une banque a part grace a son histoire et son actionnariat
m a moitié public
Présente aux cotés des chefs d'entreprises quand les autres banques

ne le peuvent pas (par exemple, durant la crise sanitaire)

i Une banque soumise aux mémes jeux de contraintes que ses
partenaires bancaires

Réqulée directement par la Banque centrale européenne (BCE) et
supervisée par I'Autorité des marchés financiers (AMF)




% DES ENJEUX STRATEGIQUES
OUI SOMMES NOUS * ; AU SERVICE DE L'ECONOMIE FRANCAISE

Amiens
[ J
Rouen
Caen ) Compiégne
. LaDéfense ° e.lms Metz
B"ESt Saint-Brieuc Paris °
. .N’ Nancy Strasbourg
Rennes L _(();lsy-d o o
PY el Troyes
Lorient Lolikng Orléans °
L]
) . CLIMAT
Nantes Tours Dii
. * L ° O pesangon
implantations La Rache- o T
. . surYon  poitiers
régionales .
La Ro.chelle Bourg-en-Bresse
L]
i Cl t-
Limgoes GO on Amsoy INDUSTRIE
° . e °
Pointe-a-Pitre Saint-Etienne
([ ] © Grenoble
Bordeaux
Valence
L]
GUADELOUPE
INNOVATION
L]
. == . Ni
des décisions ayenme e T 4
. . . s ille
prises enregion
Perpignan
L]
SaimDenis ENTREPRENEURIAT
GUYANE p-
Ajaccio
[
Mamoudzou Nouméa
) o
LA REUNION CORSE

MAYOTTE B INTERNATIONAL
DES SOLUTIONS POUR TOUTES LES ENTREPRISES

DIGITAL

Bpifrance intervient auprés d'entreprises de toutes tailles, principalement les TPE, les PME et les entreprises de taille
intermédiaire (ETI), et de plus grandes entreprises (GE), lorsque celles-ci ont une dimension stratégique pour I'économie
nationale, les territoires ou I'emploi.

TPE PME ETI GE
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8 étapes clés pour reprendre une entreprise

Préparation
du projet

Prise en main de
I'affaire

Recherche
d’une entreprise

Acte de cession et
formalités
administratives

Sélection de la cible
et rencontre du
cédant

Audits d’acquisition Evaluation,

et négociation montage financier
protocole d'accord et juridique

. , Négociation et
Q Ensavoirplus : financement
Parcours en 8 étapes qui

vous guide pas a pas

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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MURIR SON PROJET
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Préparation du projet

Une reprise réussie s'anticipe
Pour bien commencer, il faut miirir son projet

Analyser Se faire accompagner

vos motivations, vos objectifs, vos forces en choisissant des conseils adaptés a votre
et vos faiblesses projet

Suivre une formation
pour conforter ses connaissances et

Cibler

un type d’entreprise a reprendre cohérent avec

votre projet personnel échanger sur votre projet

[Q En savoir plus sur: « Comment préparer un projet de reprise d’entreprise ? » J

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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https://bpifrance-creation.fr/moment-de-vie/comment-preparer-projet-reprise-dentreprise

Préparation du projet

LES OUTILS BPIFRANCE CREATION : ZOOM SUR LA FICHE DE CADRAGE DU REPRENEUR

Repreneur Projet de reprise
Nom Prénom
“ Adresse postale / Code postal Titre
Email
Tél
> Informations personnelles et formations > Profil de I'entreprise recherchée / Secteur > Données économiques
d'activités / Métiers
=
> Présenter de facon structurée et cohérente
votre projet de recherche d'entreprise en une
> Profil / Compétences / Qualités > Caractéristiques de I'entreprise > Conditions de la reprise seul e pa g e.
> Outil commercial de communication a faire
parvenir a vos interlocuteurs a l'issue d'une
» Expériences professionnelles » Localisation géographique » Fonds propres / Financement rencontre' ouen prospeCtion'
> Prix de cession > Equipes de conseils
Q En savoir plus sur : « La fiche de cadrage du repreneur » J

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Préparation du projet
LES OUTILS BPIFRANCE CREATION : ZOOM SUR LA FICHE DE CADRAGE DU REPRENEUR

Repreneur Projet de reprise
Bernard Durand
10 rue .... 75001 Paris
;’;"o’fl@ma"'f’ Rependre et développer une PME dans le secteur du batiment
XX XX XX
» Informations personnelles et formations » Profil de I’entreprise recherchée » Données économiques \
+ 40 ans, marié, 2 enfants +  Entreprise du batiment : second ceuvre +  Chiffre d'affaires de 1,5 a 3 millions ; Présenter de facon StrUCturée et
+ Formation CRA & la reprise d'affaires + Code NAF / APE 4120A d’euros o o
+ Ecole supérieure de commerce + Effectif: de 10 a 20 personnes c°herente votre pr0jet de reCherChe
+ Anglais et espagnol courant +  Santé financiére : in bonis, & développer C .
» Profil | Compétences / Qualités > Caractéristiques de I'entreprise » Conditions de la reprise d entl'epl'lse en une seule page.

Management d’équipe pluridisciplinaire de 10 & 25 personnes
Planification, organisation des chantiers
Gestion du personnel

. Equipe stable et motivée » Achat de titres de société
+ Respect des colts et délais

Positionnement haut ou milieu de gamme Prise de participation majontaire
Savoir-faire technigue Accompagnement du cédant
Potentiel de développement
Clientéle diversifiée
Manager déja en place

Outil commercial de communication
a faire parvenir a vos interlocuteurs
al'issue d'une rencontre, ou en

Connaissance en construction
Gestion de portefeuille clients, fidélisation et prospection
Développement commercial

> Expériences professionnelles » Localisation géographique » Fonds propres / Financement prospectlon.
15 ans en PME/PMI dans des entreprises du batiment du second + lle de France Apport personnel 300 k€ + love money
oeuvre + MNormandie, Picardie, Nord Pas de Calais Prét d'honneur Réseau Entreprendre

Concours bancaires

Prét Transmission Bpifrance
Garantie Bpifrance du prét bancaire

Responsable assistance technique
Conducteur de travaux

Chef d'équipe BTP » Equipes de conseils
Chargé d'affaires dans le BTP

+ Cabinet d'expertise comptable
+ Cabinet d'avocat
Conseiller CCl ou CMA ou BGE

» Prix de cession : Jusqu'a 1 M€

[ Q En savoirplussur : « La fiche de cadrage du repreneur »

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Préparation du projet

Wm @
ZOOM SUR L'ACCOMPAGNEMENT

Réseaux d'accompagnement

- Les chambres de commerce et d'industrie

- Les chambres de métiers et de I'artisanat

- L"association CRA (Cédants et Repreneurs d'Affaires)
- Cap Créa : 27 réseaux a vos cdtés

Les experts et conseils indépendants de ceux du cédant

- Les experts-comptables

- Les avocats

- Les notaires

- Les cabinets de fusions-acquisitions

- Les acteurs du financement : banques, Bpifrance

- Les acteurs de I'investissement : business angels, capitaux-risqueurs, Bpifrance

L Q En savoir plus : « Qui peut vous accompagner dans votre projet de reprise d’entreprise ? » J

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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https://bpifrance-creation.fr/moment-de-vie/qui-peut-vous-accompagner-votre-projet-reprise-dentreprise#:~:text=Parce%20que%20la%20reprise%20d,%2Dcomptable%20et%20l'avocat.

CAP
Le collectif Cap Créa CREA
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Présents sur I'ensemble du territoire avec prés de 3 000 implantations, les 0 l

réseaux membres de Cap Créa proposent un continuum de solutions complet,

allant de la sensibilisation au rebond. Cap Créa inspire, soutient, outille celles 600 000 +155 000 +82 000

et ceux qui entreprennent, pour faire grandir leurs projets, renforcer leur ,

: . JEUNES . PORTEURS DE PROJET | | CREATEURS ET REPRENEURS

impact et créer durablement de la valeur. SENSIBILISES ACCOMPAGNES ACCOMPAGNES
&

Les reseaux membres du collectif

SENSIBILISER ACCOMPAGNER REBONDIR

Entreprendre s v @B a « Bseau
< Bl Ry | =2 enactus. LesEntrep® CHBOE ) COUVEUSE g ociionelles adie  {iniatve second @ 00800
r _'- - - - 1L | T -
.._.pep|te Mooviee Femmes - .
U: 100000 > ' France  =a=se FORCEFEMMIES == Terriboires FRANCEACTIVE = Réseau Franchangels
{{ ENTREPRENE! URS Los antrepraneus sngagés Entreprendre’
‘ OF Groupoment reze>  poOSIN  FEmn
&aréts:eﬁataurs il Uiroiou omaren
MY
o n E
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Préparation du projet
LES OUTILS BPIFRANCE CREATION : ZOOM SUR L'ACCOMPAGNEMENT

bpifiance @ Entrepreneur Conseiller Enseignant Observatoire aﬂnﬂ%gﬁgﬂg Rechercher Q } D S'inscrire

< Retour a la page d’accueil

Besoin d’un accompagnement personnalisé pres de chez
vous ?

Les réseaux d’aide a U'entrepreneuriat sont la pour ca

2 £ >
Des professionnels de la création Votre accompagnement pourrait étre Lancez-vous et augmentez vos
d'entreprise présentés par Bpifrance pris en charge financierement, chances de créer une entreprise
répondront & vos questions et vous contactez les organismes pour en pérenne !
guideront pas a pas. savoir plus.

Trouver le bon accompagnement pour mon projet

Se connecter

[

Q Le carnet d'adresses des réseaux d'accompagnement ‘
Trouver le bon interlocuteur prés de chez vous

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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RECHERCHE
D'UNE ENTREPRISE
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40% DES DIRIGEANTS DE TPE-PME-ETI ONT L’INTENTION DE TRANSMETTRE LEUR ENTREPRISE A HORIZON 5 ANS
Un marché de 370 000 entreprises a vendre d’i¢i 2030

Les élements cles

La retraite n’est pas le seul
objectif de la transmission, c’est
un objectif et non un déclencheur !

Env. 4 000 000

entreprises en - 75 % sans salarié
France - 21% avec 12 9 salariés

A o

Env. 40 000
(stable depuis 30 ans : 54% en cession-transmission par Au moment de faire un choix
1993 /59% en 2003) anen fom':tlon les cédants cherchent a étre
des années J, rassurés sur le comportement
du repreneur

des dirigeants interrogés considerent 40 % des cédants potentiels citent les qualités

que leur crainte principale est de ne humaines du repreneur comme critére prioritaire en

pas trouver le bon repreneur vue de la transmission, 38 % citent son expérience /
ses compétences

Sources : Panoramas BPCE / INSEE / Etude CCI 2023 / DGE / Etude Bpifrance Le Lab 2025

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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NOUVELLE ETUDE DE BPIFRANCE LE LAB - 2025
EN PARTENARIAT AVEC LE CRA, CCI FRANCE ET CMA FRANCE

40 % DES DIRIGEANTS DE TPE-PME-ETI ONT L'INTENTION DE TRANSMETTRE LEUR ENTREPRISE A HORIZON 5 ANS
Soit un potentiel|de 370 000 entreprises de 1a 4999 salariés et environ 3 millions d’emplois concernés.

MAIS INTENTION DE TRANSMETTRE NE SIGNIFIE PAS VOLONTE REELLE DE TRANSMETTRE ET ENCORE MOINS
TRANSMISSION EFFECTIVE
Par an, environ 26 000 transmissions d'entreprises d’au moins un salarié se réealisent aujourd’hui contre un potentiel de 74 000

entreprises a transmettre. 80 % des cédants potentiels déclarent compter rester plus longtemps a la téte de I'entreprise s'ils
narrivent pas a transmettre en temps voulu.

DE L'IMPORTANCE DE L'ANTICIPATION ET DE LA PREPARATION A LA FOIS POUR LE CEDANT ET LE REPRENEUR
Alors méme que 70 % des dirigeants prévoyant de transmettre dans plus d'un an n'en sont qu'au stade de demarrage de leur
projet de transmission et que 60 % des repreneurs sont confrontés a des difficultés pour reprendre une entreprise.

L'ACCES AU FINANCEME[IT CONSTITUE LE PRINCIPAL OBSTACLE A LA REPRISE, EN PARTICULIER POUR LES
REPRENEURS EX-SALARIES

30 % des repreneurs déclarent avoir rencontré des difficultés a trouver les financements nécessaires, 44 % chez les repreneurs
ex-salaries.

AU-DELA DU FINANCEMENT, L'IMPORTANCE DE REPRENDRE AU « JUSTE PRIX »
Le prix d'achat, point d'achoppement entre cedant et repreneur. A posteriori, 26 % des repreneurs jugent le prix de rachat de
I'entreprise reprise trop éleve.

L Q En savoir plus : « Télécharger I'étude compléete » ‘

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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NOUVELLE ETUDE DE BPIFRANCE LE LAB - 2025

EN PARTENARIAT AVEC LE CRA, CCI FRANCE ET CMA FRANCE

POUR LES CEDANTS, LA CONFIANCE DANS LE REPRENEUR ET SON PROJET EST AU MOINS AUSSI IMPORTANTE QUE
LES ASPECTS FINANCIERS POUR MENER A BIEN L'OPERATION DE TRANSMISSION / REPRISE

40 % des cédants potentiels citent les qualités humaines du repreneur comme critére prioritaire en vue de la transmission, 38 %
citent son expérience / ses compétences.

AMELIORER L'APPARIEMENT ENTRE CEDANTS POTENTIELS ET REPRENEURS, UNE CONDITION NECESSAIRE POUR
FLUIDIFIER UN MARCHE PARFOIS JUGE OPAQUE

22 % des repreneurs externes font part de difficultés a trouver une entreprise a reprendre, alors que 23 % des cédants potentiels
citent I'absence d'offre de reprise comme I'un des principaux obstacles a la transmission

L’ACCOMPAGNEMENT, UNE ETAPE CLE DURANT L’OPERATION DE TRANSMISSION MAIS AUSSI POST REPRISE
85 % des cedants potentiels sollicitent ou comptent solliciter un accompagnement, 74 % des repreneurs. Les experts-comptables
sont particulitrement plébiscités.

L'EMERGENCE D'UN NOUVEAU PROFIL DE CEDANTS, PLUS JEUNE, AVEC UN BESOIN DE SE RENOUVELER

13 % des cédants potentiels ont moins de 50 ans. 26 % d'entre eux souhaitent se consacrer a un autre projet, professionnel ou
personnel. 25 % souhaitent réduire la charge de travail ou la charge psychologique associé au rdle de dirigeant.

L Q En savoir plus : « Télécharger I'étude compléte » \

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Rechercher une entreprise a reprendre

Le marché de la reprise est parfois difficile d'acces.

Plusieurs pistes s’offrent a vous :

Réseaux
personnels et Intermédiaires

professionnels

N N N

Bourses
d’opportunités

L Q En savoir plus sur : « Comment trouver une entreprise a reprendre ? » J

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

Approche
directe
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Bourse de la transmission
+ de 42 000 annonces d'entreprises a reprendre

LA PLATEFORME DE REFERENCE PERMETTANT DE METTRE EN RELATION CEDANTS & REPRENEURS !

bpi Bourse de la transmission
Entreprises, Commerces, Locaux, Enirepdts

Pour fluidifier le marché de la transmission, Bpifrance
rassemble sur ce site 44 298 affaires a reprendre,
fonds de commerces ou entreprises, communiguées
quotidiennement par ses partenaires agréés :
fédérations, chambres de commerce et d'artisanat,
opérateurs associatifs ou privés!

Votre secteur de recherche

COMMERCE

(16 651)

=— Menu

» DIFFUSER VOTRE PROJET DE CESSION

» DIFFUSER VOTRE PROJET DE REPRISE

> CREER VOTRE PASS CREA

> RECHERCHER DES LOCAUX

RESTAURATION,
TOURISME

SERVICES
{1500)

(24 021)

L'objectif de la « Bourse de la Transmission » est de fluidifier le
marché de la transmission. Elle agrége les annonces

d’entreprises et fonds de commerce a céder, communiquées par
les acteurs de référence de I'écosystéme :

WA FUSICQ

ceS8ionpmecon  <Place des

*..Commerces

rransentreprise

ENTREPRISES & COMMERCES - BURE,

] s Les Annonces
) Transmibat C-RA

Agir pour le Repreneuriat

‘ Q, Boursede IaTransmission‘

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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SELECTION DE LA CIBLE
ET
RENCONTRE DU CEDANT
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Sélection de la cible et rencontre du cédant

@

Prendre connaissance

des dossiers de présentation
des entreprises sélectionnées

reallser
Comprendre ce que I'on peut racheter :

Reéaliser un prédiagnostic

Collecter le maximum d’informations
@ sur I'entreprise sélectionnée aupres du
cédant et de ses conseils

pour faire une premiére sélection des
entreprises a reprendre

actifs, fonds de commerce
ou titres de société

@

[ Q En savoir plus sur : « Comment faire une premiere sélection des entreprises a reprendre ? » J

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Selection de la cible et rencontre du cedant

ZOOM SUR L’OUTIL BPIFRANCE CREATION : LE PREDIAGNOSTIC REPRISE

Accueil

®

L'activité de

I'entreprise et
son marché

Bonjour M. Guillaume
Malvoisin
Déconnexion

bpifrance

Mon compte Mentions légales Bpifrance-creation

Prédiagnostic

@ ® O ® ®

Les ressources de | Les performances | L'environnement Le projet de Le rapport
I'entreprise de I'entreprise juridique et reprise
réglementaire

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

Prédiagnostic reprise

Identifiez en un clin d’ceil

la faisabilité de votre projet de reprise
d'entreprise

| Q, Prediagentreprise

© Bpifrance Création 2026
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bpifrance

Selection de la cible et rencontre du cédant

ZOOM SUR L’OUTIL BPIFRANCE CREATION : LES DOSSIERS PROJECTEURS

Rechercher

Outil de premier niveau d'analyse
d'un métier ou d'un secteur

sunds.  Un marché attractif mais fortement
¥ concurrentiel, propice & la reconversion

sl Une extension vers le segment de la
= haute fantaisie et du bijou de mode

A Laprésence d'artisan-créatour
¥ rehausse la qualité de la fantaisie

Chaque dossier Projecteurs présente de fagon synthétique et pédagogique :

[k uagiere | » une description de l'activité sur les plans économique et réglementaire,
Ry = > les tendances,
.‘ ‘Jf Meilleures ventes Nouveautés <> > |€S Chiffl’BS‘déS dU métier et/OU dU mal’Ché,
—————— w— — e = > les moyens nécessaires et les éléments financiers pour démarrer l'activite,
_ A %,, %ﬂ o > laréglementation applicable,
o B - N N > des contacts et des sources d'information.
U [,! % i Y’“‘-“ n.
G o . @‘t) ’ e s
%..: =i ey _,v;. ‘, ) ) .
- ;me s Des dossiers thématiques : O
,5 1 L AN v’ Sur I'essentiel des secteurs d'activités
. . o v’ Avec une information et documentation qualifiée

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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S'INFORMER & SE FORMER
SE DOTER D'OUTILS

RESTER EN VEILLE

avec BPIFRANCE CREATION
& BPIFRANCE UNIVERSITE

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



Préparer son projet avec Bpifrance Création

Z0OM SUR LE SITE BPIFRANCE-CREATION.FR

Entrepreneur
Conseiller
Enseignant

Observatoire

Des contenus experts

Méthodes
Fiches techniques
Outils pour entreprendre

Le Pass Créa

Informations sélectionnées
Parcours créateur et repreneur
Prediagnostic, business plan, pitch deck, etc.
Orientation personnalisée vers les réseaux

SIINFOR"ER Outils pratques
Contenus ala Une
SE DOTER D'OUTILS

Actualit(fs - Témoignages
RESTER EN VEILLE '“‘°’;l':‘:i: :i:::erts
Evenements, etc.

wm@ Entrepreneur  Conseiller  Enseignant  Observatoire g‘j":@.i’g‘yﬂg Rechercher Q Je crée Mon Pass Créa Se connecter

Bpifrance Création
Préparez-vous a réussir votre création d’entreprise !

Etre accompagné(e) Faire mon business plan

@ l‘. Je crée Mon # ‘=

Je veux créer mon Je veuxreprendre Pass Créa Jegérectje Je céde mon
i i développe entreprise

Q bpifrance-creation.fr

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Préparer son projet avec Bpifrance Création

Z0OM SUR LE SITE BPIFRANCE-CREATION.FR

bpifrance. @ Entrepreneur Conseiller Enseignant Observatoire :ﬂ‘:‘,’“""“ Rechercher Q ] S'inscrire Se connecter

Bpifrance Création
Préparez-vous a réussir votre création
d’entreprise!

Etre accompagné(e) Faire mon business pl.

@ l‘. Je crée Mon # ‘; t :J

\
Je veux créer mon Je veux reprendre Pass Créa Jegéreet je Je céde mon L
entreprise une entreprise développe entreprise

Q bpifrance-creation.fr

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

PP T ———

Toutes les réponses
avos questions

2 rubriques

Je veux reprendre
une entreprise

Je cede mon
entreprise

© Bpifrance Création 2026
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Préparer son projet avec Bpifrance Création

Z0OM SUR LE SITE BPIFRANCE-CREATION.FR

@ Je crée Mon Jf ‘= m

. d A & 1 &d
s sy FassCrea Sewlonpe “enrephe reprendre une
entreprise

Juridique
Questions fréquentes Achat d'un fonds

- -
ommerce - Prise de contréle d'une ncces ranldes

Reprendre une entreprise étape par étape srdiElz T el de e

Qui peut vous accompagner dans votre projet de Financenent

reprise d'entreprise ? Prét d'honneur « Recourir au crédit vendeur pou Q“BSIIons
Comment trouver l'entreprise a reprendre ? -
Fréequentes

A

reprendre une entreprise
Reprise d'entreprise : comment renforcer son apport

personnel ? Fiscalité
En savoir plus Droits d'enregistrement en cas de reprise d'entreprise «
Intégration fiscale d'un groupe de sociétés Thématiu“es de

&
-~

Aides

’ lopeédi
) f;:;sr:i::iﬁ, } Les dispositifs d'accompagnement a la création et a la I encvc 0ne Ie

Comment financer
mon projet de...

reprise d'entreprise proposés par les régions (ancien

Prédi tic de
fﬂ transmission-reprise

dispositif Nacre) - Aides de France Travail : ARCE,
Plan Transmission

T TPE J maintien des allocations, AlF... O“tlls

'

k._A_/\—J

Toutes nos thématiques

Q bpifrance-creation.fr
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MON PASS CREA

MON PROJET EN 8 ETAPES
TABLEAU DE BORD t

Construire mon projet

Bonjour Guillaume ! e
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Votre projet : L'épicerie de Mme Compani
Constrire mon projet
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ORIENTATION ET PRISE DE RDV

COFFRE-FORT

= @ Entrepreneur Conseiller Enseignant Observatoire it '"

< Retour au tableau de bord
Mon coffre-fort
B nuage-de-motsipg

B corrosz09pptx

B oriltarfairezoza dsx

Mas actualinis

ol
L]

ACCES A + de 44 000
ENTREPRISES A REPRENDRE

e Bourse de la transmission = e
Entreprises, Commerces, Locaux, Entrepots.

MON PREDIAGNOSTIC

Pour fluidifier le marché.de a transmission, Bpifiance
rassemble sur ce site 44 298 affaires a reprendre,

fonds de commerces ou entreprises, communiquées
quotidiennement par ses partenaires agréés

fédérations, chambres de commerce et d'artisanat,
opérateurs associatifs ou privés!

> RECHERCHER DES LOCAUX

Votre secteur de recherche

Mentions légales | Bpifrance-creation

PRODUCTION SERVICES
@126) 1500)

MES SOLUTIONS
DE FINANCEMENT

reprise d'entreprise ?

oue £x7 voTae paoser »

Je crée Mon Pass Repreneur ]

) MON PARCOURS
MON COMPAGNON CREA (1

Ma houlangerie pa v et
P ;)

© votre recherche d'accompagnement X

Vous avez récemment cherché 3 &tre accompagné
par un réseau d'aide a l'entreprensuriat. Sivous
rencontrez un probléme, merci de nous en faire part.

Pareaurs de Uentrepreneur

( Partagez mon expérience )

B stuctuea - o



https://bpifrance-creation.fr/webinaires
https://bpifrance-creation.fr/boiteaoutils/comment-financer-mon-projet-creation-ou-reprise-dentreprise
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itanc @ MON PASS CREA - VERSION MOBILE

OrangeF 09:34 §§ ® s @2

Une application mobile qui est une
extension pratique de l'outil "Mon Pass
Crea"

<  Phase 1: De l'idée a l'opport...

3 /3 étape(s) complétée(s)
Une application téléchargeable sur i i
smartphone et tablette (iOS et Android) Bienvenue

Cette phase contient 3 étapes :

©) Etape 1:
La préparation du projet

Intégration des fonctionnalités de Mon

9/9 tache(s) complétée(s)

Pass Créa :

- Parcours du repreneur e vehe dune

- Contenus et outils Z?i’;‘liiifs) complétés(s)

- Evénements et vidéos —

- Carnet d'adresses des réseaux - R | ::nﬁ:tcrznutl’aa;ble "
d'accompagnement | ' A

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Se former avec Bpifrance université

Des formations en ligne congues par les meilleurs experts pour les entrepreneurs et chef d'entreprise

T‘IYP quelles

. m ol n;}.) Statut matrimonial du chef ou de la cheffe d'entreprise :

(chebinaire)

les et p

@ Céder votre entreprise
o (Module)

2 =2 C ire sa égie de transmission ?
i QD (Module)

Transmission : la valeur de votre entreprise
ne se décréte pas, elle se prépare !

(webinaire)
N Transmission d'entreprise :
& 35‘ < suscitez Iintérét des repreneurs
] (webinaire)
& i a C réussir la t ission familiale
i & 1 de votre entreprise ?
(Module)

Préparer la transmision

% Au coeur de la gouvernance des PME/ETI :
Y
a
: (webinaire)

% Les 100 premiers jours du manager ou du leader

(Webinaire) (ﬂ o

Reprendre une entreprise @
(Module) TE

Entrepreneurs : oil trouver
une entreprise a reprendre
(Webinaire)

La lettre d'intention : pierre angulaire de votre /%
projet de reprise d'entreprise Al R
(Webinaire) \

Reprendre une entreprise "a la barre du tribunal
(Module) ﬁ
-

= « Bpifrance Université » met a disposition du contenu
vidéo mélant les expertises internes et externes sur
différentes thématiques

Une dizaine de webinaires/formations sur le sujet de la
cession - reprise d’entreprise !

Intervenants sur la théematique: Bpifrance
Investissement, dirigeant d’entreprise, expert-
comptable, avocat, cahinet de conseil, professeur HEC,
etc.

Q Formation Bpifrance Université - Cursus Transmission -Reprise

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Les sources de financement

FONDS PROPRES

= Apports personnels

o Epargne, love Money

= Aides de I'Etat

= Priéts d’honneur

o Aides ala reprise - ARCE (France Travail)

o Réseau Entreprendre / France Initiative

o Conditions a déterminer avec le cédant

o Favoriser un rembhoursement in fine

o Majoritairement sur 7 ans

o fonds d'investissements régionaux, privés, (= hybride entre fonds

propres et endettement)

Q Comment renforcer son apport personnel ? |_O\ Vers qui se tourner pour emprunter de I'argent ?

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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https://bpifrance-creation.fr/moment-de-vie/reprise-dentreprise-comment-renforcer-son-apport-personnel
https://bpifrance-creation.fr/moment-de-vie/reprise-dentreprise-qui-se-tourner-emprunter-largent

=@
Besoins W Ressources

Achats de la société 500 000 Apport en fonds propres
- Dont apport personnel
- Dont prét d'honneur

Frais de transaction 50 000 Emprunt bancaire

Prét croissance transmission
Bpifrance
Total besoins IYIN L[ Total ressources

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

Exemple de plan type de financement

Montant

150 000
80 000
70 000

280 000

120 000

Création 2026

© Bpifrance



Nos 3 outils d'intervention pour financer votre projet

Bpifrance

Prét d’honneur

« Création-Reprise »

Prét jusqu'a 80 000€ a taux 0%
accordé au porteur de projet par un
réseau opérateur d’accompagnement
(Initiative France ou Réseau
Entreprendre).

Prét Croissance

Transmission

Garantie Transmission

Le porteur de projet doit :

= Bénéficier d'un prét d’honneur de
son opérateur d'accompagnement

= Etre actionnaire de I'entreprise
reprise

= Ne pas étre inscrit au fichier des
incidents de remboursement des
crédits aux particuliers

Prét sans garantie pouvant aller
jusqu'a 5 000 000€ pour financer
les opérations de rachat de titres ou de
fonds de commerce

Garantie d'un prét bancaire dans le
cadre d’'une opération de reprise par
LBO ou de croissance externe.
L'encours de risque maximum par
groupe bénéficiaire s'éléve a 1500 000€

= PMEetETI
= Tous secteurs d"activité

= Cible en activité depuis plus de 3 ans

= TPE et PME (selon définition européenne)
= Tous secteurs d"activité

= Cible en activité depuis plus de 3 ans

Le financement de votre reprise n'est que le début de 'aventure avec Bpifrance qui vous accompagne ensuite sur

toutes les étapes de la vie de votre entreprise (développement, innovation, TEE, internationalisation, etc. )

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Ou‘est-ce qu'un prét d’honneur ?

les chances de succeés du projet.

Prét a la personne
physique

Renforcer votre apport personnel avec un prét
d'honneur.

Sans intéréts : il s'agit d'un prét a taux zéro, vous
ne remboursez que ce que I'on vous a prété.

Sans garantie : vous vous engagez sur ['honneur
a rembourser ce prét. Aucune caution ou

de nantissement sur le fonds de commerce ou
les titres sociaux.

Caractéristiques du
prét d'honneur

Un montant de prét d'honneur entre 1
000 € et 80 000 £.
Durée de prétde 1 a 7 ans.

Le prét d'honneur peut étre accordé a tout
type d'entreprise a I'exclusion des
associations, fondations, SCI et entreprises
en difficulté.®

3 types de préts d’honneur:

*  Prét d’honneur création reprise

* Prét d’honneur solidaire

* Prét d’honneur quartier

*et quelques secteurs spécifigues

Le prét d'honneur est un financement destiné aux créateurs et repreneurs d'entreprise, octroyé sous forme de prét
a taux zéro, sans garantie ni caution personnelle. Il vise a renforcer les fonds propres de l'entreprise et a faciliter
'obtention de financements complémentaires, tout en offrant un accompagnement personnalisé pour maximiser

Publics éligibles

Etre accompagné par un opérateur
d'accompagnement.

Obtenir un prét complémentaire

Etre actionnaire de I'entreprise (et non
uniguement le représentant légal).

Q Prét d’honneur reprise

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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https://bpifrance-creation.fr/encyclopedie/financements/financement-fonds-propres/pret-dhonneur-creation-reprise

Prét croissance transmission
Financement de rachat de titres/FDC

bpifrance

Montant : Jusqu'a 5 000 000 € dans la limite des Fonds Propres et Quasi

B Fonds Propres de I'emprunteur et cible si intégration fiscale
- Sociétés :

Concours bancaire associé d'un mentant au moins 1,5 fois supérieur au

de plus de 3 ans ou sociétés creées pour porter le rachat d'une montant du prét

entreprise.

, Durée : de 5a 7 ans, avec un différé de 12 a 24 mois
Eligibles a la garantie Bpifrance

. T ) Aucune garantie réelle, ni caution
A jour des obligations fiscales et sociales

Contre-garantie 50% possible sur le prét bancaire associé dans la
limite de 70% du risque global

Reprise d'actifs : FDC, branche d'activité, matériel et constitution du Taux fixe ou variable selon le bareme en vigueur
fonds de roulement ' Frais de dossier : 0,40% du prét
Achat majoritaire de titres d'une société ~ © Retenue de garantie de 5%

L Assurance déces
Remboursement de compte courant de vendeurs liés a cet achat

Q Prét croissance transmission

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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https://www.bpifrance.fr/catalogue-offres/pret-croissance-transmission

=Q

GARANTIE : LES GRANDES REGLES

Toutes les PME et TPE immatriculées en France quelle que soit leur forme juridique

Définition européenne de la PME :
* Moins de 250 salariés
 Moins de 50 M€ de CA ou moins de 43 M€ de Total Bilan
Objet de la Garantie Transmission :
* Rachat de parts sociales ou actions majoritaires (ou minoritaires a vocation a devenir majoritaire)
 Rachat d'un fonds de Commerce
Regles d'intervention :

« Exclusions : entreprise en difficultés, opération purement patrimoniale (vente a soi -méme)
« (Certains codes NAF exclus (ex : promotion immobiliere, intermédiation financiere, ..)
« Caution personne physique limitée a 50% de I'encours de crédit

OUOTITE DE GARANTIE SUR FONDS COMMENT NOUS CONTACTER : C'EST LA
TRANSMISSION : 60% BANQUE QUI FAIT LES DEMARCHES

QGarantie Transmission Standard

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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https://www.bpifrance.fr/catalogue-offres/garantie-transmission-standard

L'ACTION DE BPIFRANCE SUR LA TRANSMISSION: UE EXPERTISE HISTORIOUE ET UNE ACTIVITE IMPORTANTE

+800 M€

DE COFINANCEMENTS
EN 2025

+6 000

AUTORISATIONS DE GARANTIE/ AN

500 M€

INVESTIS EN SMALL CAP SUR
LES 5 DERNIERES ANNEES
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- @ LES ELEMENTS INCOURTOUNABLES
D'UN BON DOSSIER DE FINANCEMENT

@ ) -‘@.D’- W
) g3 oeL

* Profil durepreneur * Produits / Marché « Valorisation
« Contexte de cession * Relations  Montage
 Accompagnement du clients/fournisseurs « Crédit-vendeur
cédant e Qutil de production « Faisabilitée
« Concurrence  Treésorerie/ BFR

Compétences clés @

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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UN CONTINUUM RICHE ADAPTE A LA DIVERSITE DES OPERATIONS

> Bpifrance-creation.fr
Boite a outils du cédant et du repreneur afin
de les accompagner dans toutes les étapes de
leurs projets (pré diagnostics, carnet d’adresse
des réseaux d’accompagnement, solutions de
financement, webinaires, ... )

> Bpifrance Université
Formations en ligne congues par des experts
internes et externes (ex: « comment construire
sa stratégie de transmission ? », « comment
réussir la transmission familiale de votre
entreprise ? »)

> La Bourse de la transmission
Plateforme centralisant les offres d’entreprises
& fonds de commerce a céder
https://reprise-entreprise.hpifrance.ir/

> LauGarantie Création et Transmissionn
garantie jusqu’a 60% d’un prét bancaire couvrant aussi bien
la reprise de fonds de commerce que la reprise d’'une PME

> Le uPrét Croissance Transmission n

Prét complémentaire sans garantie pouvant aller jusqu’'a 5M€
dans le cadre d’une reprise de PME ou ETI

> Préts Sans Garantie (a finalité croissance externe)

Prét sans prise de slretés réelles afin de financer les opérations

de croissance externe, pour un montant allant jusqu’a SM€

> Le « Prét d’honneur Création- Reprise n
Prét a taux 0% jusqu'a 80K€ accordé au
porteur de projet a titre personnel

> L'activité « Capital
Transmission»

Investissement en fonds propres

o PIISNES SANS =S STUSRISSS > Diag 360 - Mission de conseil
stratégique
Cartographier la nouvelle structure pour
déterminer les sujets prioritaires a son
développement et établir un plan d’action

> Mission de conseil u Transmission /
Gouvernance »

Module visant a définir la stratégie de transmission
d’entreprise pour se préparer a cette étape clé et a
I’évolution de la gouvernance

> Mission de conseil uCroissance Externen
Module permettant de sécuriser une opération de
croissance externe grace a différents modules
proposés: préparation des équipes de direction a la
croissance externe, aide a la recherche de cible,
intégration post-acquisition

> L'Accélérateur « Entreprises familiales »
Programme de 24 mois de formation, conseil et mise
en réseau pour pérenniser les entreprises familiales
face aux défis de demain

, . L
> Pass Repreneur outil digital du repreneur qui 'accompagne dans toute la construction de > E}Acct:'lera:eu;(;l Ic'jes cllltlllllﬂrtﬂllts "t | .
son projet de reprise (Parcours en 8 étapes, annonces d’entreprises a vendre, prédiagnostic, romo |c<13n (ta |r|gear15§ pa ’agece;nf es tr.nemes
coffre fort, actualités, évenements, etc.) et I'oriente vers le bon réseau d’accompagnement enjeux durant un an avec o journees de formation sur

https://www.monpasscrea.ir/repreneur/
> Accompagnement a la reprise par le collectif Cap Créa

Un ensemble de 27 réseaux pour accompagner le repreneur sur
toutes ses problématiques avec de la formation, du mentorat, de
'accompagnement, du financement

des sujets clés de croissance externe, de la mise
en réseau, un suivi personnalisé et une mission de
conseil de 10 jours sur la croissance externe


https://www.monpasscrea.fr/repreneur/
https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/
https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/
https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/
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SERVIR LAVENIR

DECOUVREZ NOS OFFRES POUR ACCOMPAGNER
LES PROJETS DE TRANSMISSION OU REPRISE
D'ENTREPRISE

FLASHEZ CE OR CODE

bpifrance |



BPIFRANCE DANS VOTRE REGION

POUR CONTACTER BPIFRANCE DE VOTRE REGION ¢

des décisions prises
enrégion

interlocuteur unique

implantations régionales .
pour les entreprises

Luz
HAUTS-DE-FRANCE
Amiens
R R Dans chaque région :
rest N fEe 3’“ Msﬂ H H
s g et T e e @ Unresponsable Financement-Garantie
ennes T B L L . .. . 7
8 e e Ty © Un expert dédié au financement de I'export
° ] . . ’ .
Fogie R © Unou plusieursinterlocuteurs pour développer des solutions
Dijen g cancon H H A A H
Lot WLIEEORE s @ 5 financiéres adaptées représentants Business France
MARTINIQUE e s .
Lol e © Unresponsable Innovation
umgoes Ggmen ey € Unresponsable fonds propres
pac g e L o et ¥ e © Un expert dédié au Conseil Direction
” e ¢ Bpifrance travaille en collaboration avec les autorités régionale
e vigion régionales aux spécificités régionales
Toul\:vu:'e.:i:rr”IIE Montpellier Fﬂﬂ.‘lﬂl:E-ALPES- Nice
Ca)ﬁme Pau ® ° e rgm;[ D'AZUR .
Perpignan
L]
CUYANE Sange Financement Fonds
Ajaceio Garantie propres
Mamoudzou Nouméa
LA REUNION ) CORSE
NOUVELLE-CALEDONIE
MAYOTTE
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QUESTIONS/REPONSES




Retrouvez le replay et le support de présentation
de ce webinaire sur

bpifrance-création.fr/webinaires

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Pour en savoir plus, rendez-vous sur

bpifrance-creation.fr

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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SERVIR
L'AVENIR
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