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itanc @ BPIFRANCE CREATION EN CHIFFRES

visites

et pages vues par an

bpifrance-création.fr est le site incontournable
pour réussir sa création ou reprise d'entreprise

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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@ S'INFORMER

Depuis 2019, bpifrance-creation.fr constitue un centre de ressources sans equivalent
pour preparer son projet avec les meilleures chances de succes. RLJECTEUES

’ Bpifrance Création
Préparez-vous a réussir votre création d’entreprise ! ‘

— ~
( Etroaccompagnéle) | Faire mon business plan

Ony trouve notamment :

« achaque moment de leur vie d'entrepreneur, des réponses concretes a toutes les & o
guestions que se posent les porteurs de projet et les dirigeants,
ﬁl:ihnano&
 une encyclopédie riche et profonde organisee par themes : étude de marche, statuts,
fiscalité, financements, etc. =
* une orientation personnalisee vers les réseaux d'accompagnement et de financement fj;:
les plus adaptés aux besoins du porteur de projet, e
. c sy , . , . i : o . [ srosensssimr
 unglossaire des activités reglementées, des guides pédagogiques téléchargeables,
des outils pratiques, des documents-types, etc. T e —
» etlePassCréa: un espace sécurisé accessible gratuitement, pour se lancer dans les
meilleures conditions.

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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& SE DOTER D'OUTILS

= Nos outils
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Outils interactifs Videos pedagogiques

Comment financer mon projet de

création ou reprise d'entreprise 7 Aide au choix d'un statut juridique

. Vi lle struct
- ’p Cette application vous est proposée par AE X O‘,JS_ ne save_z Pas fuete structure
0 v Bpifrance Création afin de vous aider & [ juridique choisir pour exercer votre
= ) p . L . activité ? Cette application vous guidera...
O= | — identifier les principales solutions pouva...
O= ..
. Actualite legislative et
H - H r u Base nationale des aides publiques aux e
Formulaires administratifs Infographies réglementaire v publig Bourse de a transmission
asz

i Cette bourse, animée par Bpifrance,
Cette application vous permet de .
regroupe sur un seul site les annonces de

découvrir les aides régionales et locales

m auxquelles vous pouvez prétendre en...
—_

Guides télechargeables et
Webinaires et e-formations dossiers Modéles et documents types

cessions fournies par plusieurs acteurs...

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

&gﬂ% Vous avez un besoin ? Nous avons les outils pour vous accompagner : documents types, webinaires, guides téléchargeables,

Dossiers Projecteurs

Au format 100 % numérique, les dossiers
Projecteurs donnent les informations nécessaires
pour se lancer dans le secteur d'activité de votre
choix.



https://bpifrance-creation.fr/webinaires

pitanc @ RESTER EN VEILLE

Une équipe d'experts assure une veille quotidienne et vous tient
informes des nouveautés sur la création et reprise d'entreprise via
différents canaux :

*  Une newsletter hebdomadaire permet de se tenir au courant de
toutes les informations et nouveautés sur la création et reprise
d'entreprise

»  Unfil d'actualités sur le site bpifrance-creation.fr avec en Une les
informations incontournables

»  Des posts d'information sur les réseaux sociaux sous des formats
carrousel et récap pour ne rien rater des nouveautes

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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Les aides pour les jeunes
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MON PASS CREA

LATOUT DE MON PROJET ENTREPRENEURIAL

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



MON PASS CREA

. MON BUSINESS PLAN EN LIGNE
MON PROJET EN 10 ETAPES R

MON PITCH DECK "=

TUTOS VIDEOS
-e

L

Construire mon projet

MES SOLUTIONS
DE FINANCEMENT

Votre projet : L'épicerie de Mme Compani Construction du business plan

Emargence de lidée Elaboration du projet Lancemant de Uantreprise

GUIDE
METHODOLOGIQUE
""" 2 /2 brapos rénlsbos /5 irapms calstes 103 brapes rbatisios n' me.l

Bonjour Guillaume ! -~~~ .

et e e e

MON PARCOURS

Ma boulangerie pasuie o
W@ P )

COFFRE-FORT L | .

Votre projet

L —
- . - . i L Vendredi 12
beiance @ Entrepreneur Conseiller Enseignant Observatoire gy b1 T ——
e 3

€ Retour au tableau de bord

Mon coffre-fort

MON COMPAGNON CREA

© Votre recherche d'accompagnement X

Trouver une weblnaire ou un g
evenement

Phase 1:
Vimargence de l'idie
Nom -
@ s
B nuage-de-mots jpg [y
Mon camet dadresses oainhag

Vous avez récemment cherché 3 &tre accompagné

B corra2709.ppix

par un réseau d'aide a l'entreprensuriat. Sivous

O

m::\“ . B Gillearsie202.xsx —
APPLICATION MOBILE

rencontrez un probléme, merci de nous en faire part.

C Partagez mon expérience )

ORIENTATION ET PRISE DE RDV


https://bpifrance-creation.fr/webinaires
https://bpifrance-creation.fr/boiteaoutils/comment-financer-mon-projet-creation-ou-reprise-dentreprise

@ CREER SON PASS CREA

02 03

Créer ses identifiants Renseigner ses informations Renseigner ses préférences de contact

. Je crée mon Pass Créa [
Creez un compte

Vous avez déja un compte ? Se connecter o
h 3
-]

Les champs suivis d'un * sont obligatoires

Votre projet
Nom* Prénom * 1
[ Entrer votre nom J [ Entrer votre prénom ] [P Vs emtreprenes

@ seut () Apksie
P P 4
[ Entrer votre email ] Io-._eumwwum-m Vos p[éférences
— de contact
Télephone  facultatif Erudiantie) v i
[ll- 0612 3456 78 ] —— ——
Retour Suivart <y

Mot de passe * e [7] Je m'abonne a la lettre hebdomadaire de Bpifrance Création
[ Entrer votre mot de passe (o] ] i Ia forme 2

J'accepte de recevoir des informations de Bpifrance par voie électronique

er au moins 9 caractéres

B T (

” Enviagez-vous de crder en fianchise 7°

annongant ses nouveaux services ou nouveaux p\'odu'\ts.

r au moins 1 lettre majuscule
Q© Doit avoir au mo! numéro

O Ne doit pas co

Votre profil
entrepreneur

J'accepte de recevoir des propositions commerciales des partenaires de
Bpifrance Création par voie électronique.

2nir le nom, le prénom ou l'adresse email

O 7accepte les Conditions Générales d'Utilisation et j'atteste avoir

: . ‘ o v ot partctperatol (ste) b Cactvié de votie entioprise 1 O . N ) -
pris connaissance des mentions d'information relatives au e ! J'accepte les CGU et j'atteste avoir pris connaissance de la politique de
traitement des données 4 caractére personnel présentées en 3o me lance v o ) Ner 3808 wais pag ) Lo . . L.
article 10 des CGU. confidentialité du site Bpifrance Création *

Votre nationalité Envisages-vous de reciuter dés 1e lancement de vol U N -

@ Foanca vangéie ] Nom [ 30 nesais pas

Nous vérifions que vous n'&tes pas un robot... Avet-vous un statut handicapé 7 (
4 louer unlocat 1+
FrsnaCaptena 2 o - ) et Retour Sauvegarder

S'inscrire

Retour Sunant 3
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e @) MON PROJET EN 10 ETAPES

A CHAQUE ETAPE, DES TACHES A REALISER ET DES RECOMMANDATIONS
AVEC DES CONTENUS A LIRE, DES OUTILS A CONSULTER ET DES TUTOS
VIDEOS POUR VOUS COACHER ET VOUS GUIDER ETAPE PAR ETAPE DANS
VOTRE PARCOURS DE CREATION D'ENTREPRISE.

Etape 3
L'étude de marche

M u N PAss @EBE& 4/9 taches réalisées

10 ETAPES POUR VOUS —
GUIDER DANS LA
CONSTRUCTION DE VOTRE
PROJET D’ENTREPRISE

oblle °
LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

1. Emergence de l'idée

L'idée

L'adéquation personne-projet

2. Elaboration du projet
L'étude de marche

La stratégie commerciale
L'étude financiere

Les aides et le financement

Le choix de la structure juridique

3. Lancement de I'entreprise
Démarches de création
Installation de I'entreprise
Démarrage de l'activite



@ ETAPE 3 : L'ETUDE DE MARCHE

Les taches a realiser

[] 1 -Confronter l'idée au marché

[] 2 -Identifier les éléments a protéger

3 - Décrire le marché visé

4 - Etudier l'environnement de l'entreprise

5 - Présenter les perspectives du marché a moyen terme
[] 6 - Analyser les principaux concurrents

[] 7 - Identifier les clients cibles

[] 8-Créerun profil par client cible

— 9 - Choisir un bon emplacement pour un commerce de
proximité

Cocher toutes les taches

Enregistrer votre activité

Nos recommandations pour réaliser cette tache

Notre tuto
Nos articles
Nos outils

‘iJ Infographie "L'étude de
“Y marché"

£ Pré-diag Climat

L'étude de marché : définition

& pour ne fi
u moment

Qu'est-ce

marché entraine des'c

L'étude di

Uétude de marchéa )
ates pour vous |
nce.

Uétude de marché vt

—_—

“>  Dossiers projecteurs

bniarce

#2 Mon business plan

—{

Besoin d'étre accompagné ?
Trouver un interlocuteur prés de chez vous

R

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

PROJECTEURS

1" B PG IDESENSARLE
2B VER IV TR DR

DANS LA COIFFURE

EN SALON OU A DOMIGILE

MATRICE PESTEL

Maon projet : |
Facteurs Opportunité Wiveau Conséquences
environnementaux | oumenace | d'importance stratégiques
4
Politique
E
Ecanomique
H
Socioculturel
T
Technologique
&
.2 @
©
= ¢
(I X

Analysez le marché, sondez les avis clients et
passez de I'idée au projet ! r_

1  Verifier le hesoin

ﬁ Aidez-vous des premiers retours terrain et ressentis
E pour fixer vos hypothéses de départ
guaiy,  Exposez-lels) problémels)
H Y arésoudre
. Définissez le marché visé et la
H i |;:> cible clientéle (B2B, B2C...)
i, Réalisez une ébauche
7 de votre offre
I Présentation des perspectives de marché I
Mon projet : |
Factaurs Opporunités Menaces Actions. . z
Etudier le marché
Tendances Collectez et analysez les informations afin e
Emongantes d'identifier les opportunités du marché
Changements r
Teonomia:
tvolutions
Tachnlaues
Preférence
ds
contommateurs
Fecreirs
Socio-culturels.

Commentaires
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w @ LES TUTOS CREA

=== | o5 |utos Crea - Lomment decrire ke marche vise :
rF 4

PARTIE 3 : L'ETUDE DE MARCHE

COMMENT DECRIRE
LE MARCHE VISE ?



v @ MON BUSINESS PLAN EN LIGNE

Une approche
modulaire

Des explications
et liens vers des
contenus utiles

etape par étape

La partie "L'idée, le proje" est remplie &

E La stratégie

L'activité, les moyens 'etude de marché

& b
Le financement Le créateur, la

créatrice, I'équipe

Uidée, le projet

L'épicerie de Mme Compani

Paramétres de base

e e Des tableaux
financiers génerés
automatiquement

Visualiser
les tableaux financiers

Télécharger
le business plan

Partager
ce business plan

7Partager le business plan
L'épicerie cle Mme Compani

2

B

%

Nos conseils x

Dans ce premier module, vous allez présenter votre future entreprise, ses produits et services.
Soyez bref et précis st veillez & ne pas utiliser de termes trop technigues. Un lecteur non spécialists doit comprendre rapidsment votre projet.

Vious aliez également deveir renseigner un certain nomére de champs, indispensable pour |'élaboration de vos tableaux financiers

.

Ces champs sont obligateires, mais rassurez-vous - vous pourrez modifier vos choix & tout moment. En effet, la construction de votre business-plan est une démarche itsrative
qui vous invitera & faire fréquemment des “retours en arrigre” pour modifier ceraines de ves hypothésss

< Partager en pdf ) Partager en ligne

Uentraprise Le projer Les produits et services

Mes outils

& structure juridigue choisie,

& nature de votre activité,

régime d'impaosition des bénéfices de votre future entreprise, m

‘assujettissement ou non de votre entreprise & la TVA, Mon carnet d'adresses
& zone de TVA qui vous conceme,
e taux de TVA applicable sur les charges,

& date de début d'activite.

Mes actualités

ENTREPRENEURIAT
POUR TOUS

Conseiller

Possibilite de
le remplir a 4
Mon coffre-fort °

mains et de le

M ruage-de-mots.jpg.

B commorme pal tager en I D

B Grilletaritaire2024 xlsx




VISUALISER VOS TABLEAUX FINANCIERS

. . Visualiser les tableaux financiers
Construction du Business Plan

Parametres de base

de mon BP

S

o Compte de résultat Plan de financement Plan de trésorerle
La stratégie
L'activité, les moyens L'étude de marché
Compte de résuhat sur 3 ans Plan de financement sur 3 ans Plan de trésorerie sur 36 mois
I Telécharger
2en° le business plan c . i
ompte de résulat mensuel Evolution de la trésorerie sur
@’ D 0 sur 36 mois 36 mois
Le nnancement Le créateur, I'équipe
LB, Evolution du CA HT sur 36
Q- 2 s
Partager
Ldée, le projet SEDIEnES pict Evol n du résultat net sur
20

Vos tableaux financiers se construisent automatiquement a partir des données chiffrées indiquées
dans les difféerents modules.

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION




Plan de financement sur 3 ans

BESOINS

Immobilisations incorporelles
Immobilisations corporelles
Immobilisations financiéres
Stock initial

Remboursements emprunts

Prélévement de I'exploitant (sl entreprise individuelle]

Variation du besoin en fonds de roulement
Total des besoins.

Excédent de trésorerie

RESSOURCES

Apports créateurs et associés

ARCE

Crowdfundig [Don)

Subventions

Emprunts

Versement en comptes courants d'associés
Prét dhonneur

Capacité d'autofinancement [CAF) [+/-]
Tetal des ressources

Besoin de trésorerie

2021

1000
20 000
1000
5000
10448
50 000
59 267
46 T4

HE 176

0

0

5000

5 000
100 (00
0

10 000
172 830
292 890

0

Le plan de financement sur 3 ans

0

21253
50 000
433 058
504 310

6293 893

0
6795 204
6798 204

0

0

21740

50 000

-6 B0 560
-6 788 820

43130

0
-2 675691
-2 675 691

]

Plan de trésorerie mensuel sur 36 mois

Versements an comptes courants

ments [+] hes/axplon

Présentation sur I'année

Compte de résultat sur 3 ans

Chittre draftaices (HT)
Achats marchandives [ matkires promidres
Marge commerciale.

Charges externes ponctueion

Charges externes permanertes
Laasing et Loyer dlocal

Impdes o taxes

TVA/charges non récupérables

Dirigeants non satarés [rémun « charges sociaes)
Austres sataires + chasges sociales

Excédent brue @ exploason (EBITDAY
Dotations aux amortissements

Résudeat drexpiohation (€81T)

Charges dempnans

Resuttat Prancier

Mols

o20n 02200

106155

165,000 0

6 558

825000

128 333

e

4861

166956

168556

16855

042021 05200

Le compte de resultat sur 3 ans

Mol
06-2021

850000




bpifrance

o0
Visualiser
L'étude de marché v 0 les tableaux
financiers

Construction du Business Plan —
R Parametres de base Y 4 Y 4
de mon BP

Le créateur, I'équipe

La stratégie
Téléchar
‘\él' |emm9§'m D U I LI 0 U E R

L'idée, le projet

: : Partager
Le financement ce business plan

L'activité, les moyens

Vous pouvez partager votre business plan :
- par mail sous format PDF en piece jointe,
- ou en ligne avec une ou plusieurs personnes avec des acces en consultation et/ou modification

Vous pouvez ainsi échanger sur vos hypotheses avec vos associés, investisseurs, partenaires, conseillers, banquiers, etc. et recueillir

leurs avis
LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



Mon pitch deck

Préparez-vous a réussir votre pitch !

Guide méthadologique
2 stace, vou ra igiés, analysé s damangs étudié la concyrrance, §labard votrs stratigie commarcialy #t vos griisions fingncidran. Vous ites Gonc prit & faink votra pitch dack ! Suivez nos consails, consultez notre
juide méthodologique et utilisez nos modéles de pitch decks pour pitcher comme un pro !
8 giq! P pour pi P H'I“t
Ne pas confondre pitch et pitch deck I "“lnnnwaln“f
=panrdunirw ety e DUPITCH
itch cel agi u suppos vol s e
x’ ; Madéles de pitch decks

L’élevator pitch

Le pitch court

al
Le pitch intermédiaire

al
Le pitch long

=

=

Concours de pitch
Séance de réseautage

Jury de sélection pour intégrer
un programme de formation ou
d'incubation

Programme de mentorat

Comité de financement
ou de prét d’honneur

Un guide méthodologique du pitch
et 3 modeles de pitch deck a télécharger

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



Ce que je dis
(COMMUNICATION VERBALE)

« Nous sommes compris a 7 % par les mots, 38 % par le ton et 5 % par la gestuelle »

Ce que je dégage

(COMMUNICATION NON VERBALE)

Ce que je diffuse
(SUPPORT VISUEL)




MODELE DE PITCH DECK FORMAT COURT

MODE D'EMPLOI



CONQUERANT
Marché & Probléme _ 2|||i||
OBSERVATEUR @
Solution & bénéfices client ACTEUR Ec Tmin
Stratégie & Business Model CONQUERANT Tmin
=5
Eléments financiers SESTIONNAIRE .:} Tmin

& VISIONNAIRE




COUVERTURE

® MES "ESSAGES a delivrer

J ; “ Ce que je dis

Dites bonjour,
présentez-vous tres brievement,

ONCE AGAIN rappelez pourquoi vous étes la devant cet auditoire.
FRIPERIE EN LIGNE

------------------------------------------------------------ Annoncez votre projet en une phrase.

A vous de jouer !

MA POSTURE DE CONQUERANT MA SLIDE

Ce que je dégage Ce que je diffuse
Rappelez-vous : Affichez fierement votre identité visuelle :
« On n'a qu'une seule chance de faire une premiere bonne impression » logo, typographie, couleurs ou encore pictogrammes et icones.

Pensez a votre slogan/baseline !



TITRE DE
LA I’IIESEN'I'A'I'I(IN

SSSSSSSSS




1- EQUIPE

.
\
\
1 -
\
\
\
\
.

Lorem ipsum
dolor sit
ametmodifier

> PRENOM <« > PRENOM ( > PRENOM <« Lorem ipsum

Lorem ipsum
Lorem ipsum
Lorem ipsum

W

> PRENOM < > PRENOM <

MES "ESSAGES a deélivrer

Ce que je dis

Vous devez démontrer que vous avez su réunir

une « dream team » ! Mettez en valeur la complémentarité
des compétences et les périmetres de responsabilité de
chacun.

Si vous étes seul fondateur, montrez que vous n'étes pas
isolé et que vous avez su mobiliser autour de vous des
ressources de qualité : freelance, conseil, business angel,

dp etc.
MA POSTURE DE CONQUERANT MA SLIDE
Ce que je degage Ce que je diffuse
Vous devez assoir votre Iégitimité en insistant sur 'adéquation N'hésitez pas a mettre les photos des membres
Personne/Projet ! de votre équipe pour mieux incarner,

Soyez conquérant !

humaniser le projet. Soyez créatif !



> PRENOM <

> PRENOM <

> PRENOM <

> PRENOM <

> PRENOM (

= Troisiéme niveau
e Quatrieme niveau
Cinquieme niveau



2 - PERSONA ET PROBLEME IDENTIFIE

® MES "ESSAGES a deélivrer

S
\
X - - -
\
\
\
\
.

“ Ce que je dis

Vous avez une connaissance fine des comportements d'achat de vos
clients cibles (étude terrain).

Vous avez identifié leurs besoins et ce qui est important a leurs yeux.

Utilisez la carte d’empathie !
« |l existe un marché pour votre offre »

G

MA POSTURE b-0BservaTEUR MA SLIDE

Ce que je dégage Ce que je diffuse
Vous avez compris votre cible et vous étes en empathie
avec elle. Mettez en scene vos personas, racontez une
histoire !

Présentez sous forme de tableau vos personas. Utilisez des
photos et non des avatars pour humaniser les profils.



d
\

\
\
\ P b - - m
\
\
\

\

TEXTE
TEXTE
TEXTE

TEXTE
TEXTE
TEXTE

TEXTE
TEXTE
TEXTE




3 - CHIFFRES CLES DU MARCHE

D
\
X - Ve -
\
\
\
\
\

Lorem ipsum dolor
sit ametmodifier

Lorem ipsum

Lorem ipsum
Lorem ipsum
Lorem ipsum

Le marché de la
seconde main est
en plein essor

+ de 80%

des cyberacheteurs

ont déja acheté
des produits de
seconde main

1 cyber
acheteur
frangais sur 2

Marché de la seconde
main estimé a

7 Milliards €
en France

70% des
cyberacheteurs
déclarent utiliser
les plateformes
de revente

En France,
le marché
du textile de
seconde main
est estimé a

1,16 milliards €

Valorisez votre travail de collecte d'informations, d'analyse
et de synthese des données clés de votre marché.

Montrez ici que vous avez compris votre marche.

Vous gagnerez ainsi en crédibilité et legitimiteé.

MA POSTURE proBSERVATEUR
Ce que je dégage

Vous maitrisez votre sujet !

. les messages a deiivrer
“_Ce que je dis

|l est important de démontrer
que vous avez identifié un marché porteur,
un secteur d’activité en croissance.

MA SLIDE

Ce que je diffuse

Présentez sous forme d’infographie
les chiffres clés du marché.
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VOTRE INFOGAPHIE VOTRE INFOGAPHIE VOTRE INFOGAPHIE
(PICTO, CHIFFRE, ETC...) (PICTO, CHIFFRE, ETC...) (PICTO, CHIFFRE, ETC...)
= Troisieme niveau
e Quatriéme niveau
Cinquieme niveau VOTRE INFOGAPHIE VOTRE INFOGAPHIE VOTRE INFOGAPHIE

(PICTO, CHIFFRE, ETC...) (PICTO, CHIFFRE, ETC...) (PICTO, CHIFFRE, ETC...)



- @ MON PASS CREA \eEES s do 4500

MONPROJET ENBETAPES  ENTREPRISES A REPRENDRE
TABLEAU DE BORD - Sp——

Construire mon projet shursrupalonl

MON PREDIAGNOSTIC

“ - -

@ @ ©)] ® ® ®
L'activité de f v
Fentreprise et

e £A ¢ ol » DIFFUSER VOTRE PROJET DE CESSION
48 008 affaires a reprendie
Bonjour Guillaume ! e sarueiisesns nireg | e
e st sgace vt fier 1t pa
: n 1 o ? CONSULTER LE BAROME TRE
Votre projet : L'épicerie de Mme Compani "
Construire mon projet

e it - Beutangoie Pitaarie 2 dée [ Lancemant de lentreprise

Votre secteur de recherche

e sumsron
T P
28 904

Rechercher des fonds de commerces ou des entreprises

- 2 /2 4tapes rilisdos L /5 dtapos rbatisdos [+ JE YT ——

MES SOLUTIONS
DE FINANCEMENT

reprise d'entreprise ?

= R

[ O oo

Lo - Argenteuil” o Sanaeisnes rcemandts p Cop e - .
/7 E3 L SaintDenis oy L ]
s P bercea® [ @
o I 9 FRIER = -
s Conbrvow 9 Votre région vous
S Nanterre e i) wn B adie accompagne! P —
Pusdtsrmanon  PUtess
# =
g e e Prane

LS BTREP" s EREP

MON PARCOURS S

COFFRE-FORT F -
ORIENTATION ET PRISE DE RDV 5 @ o v o v t 11OM COEAGNON CREA )

< Retour au tableau de bord

e Lo o ranee Lt B0 e

Ma houlangerie pa v et

@ @ oo

© votre recherche d'accompagnement X

Mon coffre-fort Vous avez récemment cherché 3 &tre accompagné
par un réseau d'aide a l'entreprensuriat. Sivous

rencontrez un probléme, merci de nous en faire part.

B nuage-de-motsipg

B corroiz109,pptx Parcours de lentrepreneur

( Partagez mon expérience )

B oriletarifairez024 xlsx

B stuctuea - o

Mas actualinis



https://bpifrance-creation.fr/webinaires
https://bpifrance-creation.fr/boiteaoutils/comment-financer-mon-projet-creation-ou-reprise-dentreprise

oo @5 MON PROJET EN 8 ETAPES

A CHAQUE ETAPE, DES TACHES A REALISER ET DES RECOMMANDATIONS
AVEC DES CONTENUS A LIRE, DES OUTILS A CONSULTER ET DES TUTOS
VIDEOS POUR VOUS COACHER ET VOUS GUIDER ETAPE PAR ETAPE DANS
VOTRE PARCOURS DE REPRISE D’ENTREPRISE.

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

1. De I'idée a I'opportunité de reprise
1- La préparation du projet
2 - La recherche d'une entreprise

J - La sélection de la cible et la rencontre du cédant

2. De I'évaluation a la négociation du

protocole d'accord

4 - L'évaluation, le montage financier et juridique
b - La négociation et le financement
6 - L'audit d'acquisition et la négociation du protocole

d'accord
3. De I'acte de cession a la prise en main

de I'affaire

7 - L'acte de cession et les formalités administratives

8 - La prise en main de I'affaire



e @ BOURSE DE LA TRANSMISSION

bpi Bourse de la transmission = wens

Entreprises, Commerces, Locaux, Entrepéts

Pour fluidifier le marché de la transmission, Bpifrance
rassemble sur ce site 48 006 affaires & reprendre,
fonds de commerces ou entreprises, communiquées
quotidiennement par ses partenaires agreés :
fédérations, chambres de commerce et d'artisanat,
opérateurs associatifs ou privés!

> DIFFUSER VOTRE PROJET DE CESSION

> DIFFUSER VOTRE PROJET DE REPRISE + d e 48 0 0 0

CONSULTER LE BAROMETRE y = p
’ annonces d'entreprise a reprendre

> RECHERCHER DES LOCAUX

Votre secteur de recherche

hitps://reprise-entreprise.hpifrance.fr/

COMMERCE [ PRODUCTION | SERVICES
(2 237) ' (1766)

{18 009)

Rechercher des fonds de commerces ou des entreprises

Mot clé, ex: pressing Secteur d'activité v Région, Département v ° RECHERCHER

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION


https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/
https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/

v @ PREDIAGNOSTIC REPRISE

Mon compte

Iadresse email I

| |

bpifrance

-

Prédiagnostic
O, @ ® @ ® ®

L'activité de Les ressources de | Les performances | L'environnement Le projet de Le rapport
I'entreprise et I'entreprise de l'entreprise juridique et reprise
son marché réglementaire

Mot de passe oublié ?

prediagentreprise.fr

Mentions légales Bpifrance-creation

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION


https://prediagentreprise.fr/
https://prediagentreprise.fr/

wers @ MON PASS CREA - VERSION MOBILE

< Retour Etude de marché

O UNE APPLICATION MOBILE QUI EST UNE EXTENSION

o \ PRATIQUE DE L'OUTIL « MON PASS CREA ».
3

o S UNE APPLICATION TELECHARGEABLE SUR
Elaborationdu - ey SMARTPHONE ET TABLETTE 10S ET ANDROID.

projet
‘ INTEGRATION DES FONCTIONNALITES DE MON
PASS CREA :

(Sv Etude de marché
QR

Oy - -PARCOURS DU CREATEUR
LA -CONTENUS ET OUTILS
— -EVENEMENTS ET VIDEOS @
-CARNET D'ADRESSES DES RESEAUX
D'ACCOMPAGNEMENT

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



== @ MON ACCOMPAGNEMENT

(rowee =] 0

€ Retour i la page d'accueil

vous ?

a2
Des professionnels de la eréation
dentreprise présentés par Bpifrance
répondront & vos questions et vous
guideront pas & pas savoir plus.

Votre accompagnement pourrait étre
pris en charge financiérement,
contactez les organismes pour en pérenne !

..,..@ aepenus Comseller Erseinant Obsertoie DN

Besoin d’un accompagnement personnalisé prés de chez

Les réseaux d'aide a I'entrepreneuriat sont la pour ¢a

€ >
Lancez-vous et augmentez vos
chances de créer une entreprise

Trouver le bon accompagnement pour mon projet

Sinscrire Se connecter L

Etape1/3

Dites-nous en plus sur vous

Ces questions nous permettront de vous recommander les organismes les plus adaptés & votre
situation.

Connaissez-vous votre adresse d'installation ? @
O Oui @ Non

Adresse d’habitation®

Elle nous permet de vous recommander les meilleurs interlocuteurs prés de chez vous.

i 12 Sentier des Lilas, Saclay ]

UN PARCOURS SIMPLE

ET INTUITIF POUR TROUVER
L'ACCOMPAGNEMENT
PERSONNALISE LE PLUS
PROCHE DE CHEZ SOI

Etape3/3

Comment pouvons-nous vous aider ?

(@ Je ne sais pas quoi choisir ~

J'ai besoin d'étre accompagné par un
conseiller

*

Je souhaite m'entourer d'experts,
d'entrepreneurs

& Retour

*

Je veux acquérir/renforcer des
compétences

€

J'ai besoin de financement

Accéder aux résultats =

Dites-nous en plus sur votre projet

Ces guestions nous permettront de vous recommander les organismes les plus adaptés & votre
projet.

A quel stade de votre projet &tes-vous 7 *

@ Je ne sais pas quoi choisir v

Je prépare ma création w

O 7%aiun projet d’innovation technologique de rupture ®

o

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION




== @ MON ACCOMPAGNEMENT

4 500 structures réeférencées, dont les réseaux du collectif Cap Créa, avec des

résultats au plus pres et répondant aux besoins de I'entrepreneur

Besoin d'un accompagnement personnalisé ?

A #2 de nancement 4o tierewnt

Dus réasaux ¢'accon

pagneme

l'ensemdie du territole PO wOUS ALCOYDAgNE! b Chague #ag

Ezape 2/5

Dites-nous en plus sur vous

Ces QUEsTans Nous permennn

JfLlfrin

Adresse d'hablitatica® (reguise

37 woarum Oy Gdodenl Lacier

AvZ-vOul moing do 30 ard 7
O ) ".. )
Eseo-vsien o setion o psotinp 2. @

( cootinuer >

v—@ vosronnsr  Clasalad pa Ohenatie e (o] (P G s

4 organismes peuvent vous accompagner

Coutineis - - o
) Lot Foner

sy .

3 coi T i

& v

-.-@ Cotpe Comalie g Ovarone SRS [ SO (e (—
P T———

Ma recherche :

. Votre Région aussi vous accompagne !

s s *_ Région
{ i 2 ) iledeFrance

3 organismes recommandés par Cap Créa

Qes-cn que Gan Créa 7

e E—
HESAM JIREF"
ENTREPRENDRE LES ENTREF

'BGE Al Paris
PEPITE Hesam Entreprentre. Les Entrep Tiede France
Q23 rue Darenu, TS00A Piis

a0

LES WEBINAIRES BPIFRANGE CREATION

BGE Adil Paris

BGE accompagne les entrepreneurs & toutes les ¢tapes de la création/reprise d'entreprise, depuis [émergence
de l'idée jusqu's 'appui au développement des jeunes entreprises, et ce quelle que sait la situation
persannelle des parteurs de projet (demandeur d'smplo, allocataire du RSA, salarié, .. st la nature de leur
projet. ... Voir plus

Tous les services

. ) Clubs de créateurs/repreneursfauto-
Accueil et information

entrepreneurs

——  Accompagnement au développement de
Accompagnement & -
A lentreprise

Conseils, accompagnement au montage de

Suivi de |z jeune entreprise

projet

Conseils en reprise/transmission

Comment s'y rendre
[ Contacter l'organisme



== @ MON ACCOMPAGNEMENT

Avec le Pass Créa, accedez a trois modes de mise en relation :

o

Rés

A vous de jouer,

Pour prendre rendez-vous, contactez BGE PaRIF via ces coordonnées :

Coordonnées

30 avenue Corentin Cariou, 75019 3 .
° Pari B8 bgeparif@bge-parif.com
aris

%, 0143550948 [A http://www.bge-parif.com

Avez-vous finalisé la prise de rendez-vous avec l'organisme BGE PaRIF ?

a dl e Crédits & assurances  Accompagnement  Fiches pratiques  Agir avec I'Adie  Découvrir FAdie Mon compte | Prendre RD'

Accuell / Devenir partonaire / Partenaires nationaux /

Bpifrance Création

Simulez votre crédit pour créer ou développer votre entreprise

Créor mon entreprise v

36 mols v

BP| France Création
L'Adie est partenaire de Bpifrance Création, pour vous
accompagner dans votre projet

Moovjee

Rendez-vous
d'information
Moovjee

Rendez-vous en visio pour
comprendre vos besoins
et présenter
l'accompagnement du
Moovjee

@© 30 minutes

@ Europe/Paris v

8 &8 O
décembre 2024 < > jeu.12 12h  24h
LUN. MAR. MER. JEU. VEN. SAM, DIM, 09:30

10:00
10:30
11:00
12 13 11:30
.
12:00
16 17 18 19 20
15:30
23 24 25 26 27
16:00
30 31 16:30
1700
Cal.com

Prise de rendez-vous en ligne
sur le formulaire du réseau

Acces a toutes les
coordonnées de I'organisme

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

Prise de rendez-vous en ligne
directement dans I'agenda du
conseiller




v @ LE COMPAGNON CREA

Des notifications ciblées et messages personnalisés pour encourager I'entrepreneur

a aller jusqu’au bout de son projet

Bonjour Nina ! reste s pass coes

Bienvenue sur votre espace créateur

L

Construire mon projet

2 vidéos tutos pour vous coacher et vous guider

dans votre parcours de création d'entreprise.

Votre projet : Vrac Mohile

Emergence de Flaboration du Lancement de
I'idée projet Pentreprise

Oizéhpesmaﬁséﬁ Ojﬁélapes réalisées 0{3 étapes réalisées

@ Votre parcours
Vous avez récemment cherché & entrer en
contact avec |'organisme BGE Adil (
pour le développement de l'initiative locale)
Sivous étes accompagné par cet erganisme,
n'hésitez pas & l'ajouter & votre parcours.

AJouter une étape & mon parcours

Trouver mon réseau

i Mon business plan (7)

[ +>I Mon pitch deck

Des notifications multicanales

< Sur le web

Par mail

N Notification a

Notre mission est d'aider au mieux les entrepreneurs en leur proposant
les réseaux d'accompagnement les plus adaptés a leur besoin.

Bonjour Benoit,

Etes-vous accompagné par un organisme ?

Si oui, pensez a ajouter |'etape a votre parcours.

Ajouter 'étape a@ mon parcours

Si non, n‘hésitez pas a relancer une recherche !

Trouver le bon organisme

ce | mmncwm bpifrance.fr

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



vt @& MON PARCOURS

Visualiser son parcours entrepreneurial et le partager simplement a tout son écosysteme

01 02 03
Renseignez votre projet, vos Ajoutez vos accompagnements Partagez votre Parcours
motivations et compétences au filde Ueau avec vos interlocuteurs

Ma vrac mobile p s reneahaus

A propos du prejet

Programme Entrepreneuriat Quartiers 2030 I

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION




== @ L'IA DANS LE PASS CREA - 1a oéno

Entrepreneur Conseiller Enseignant Observatoire EHJnEl'Pt?Eg“zI:)!gg [ Rechercher Q ] D Nina

< Retour au tableau de bord

Mon parcours

Quitter sans modifier +/ Enregistrer les modifications

@® conditions d'utilisation de Mon Parcours %

Les informations renseignées ne doivent pas étre inappropriées, subjectives, ou insultantes. Il est interdit de renseigner des données sensibles au sens du Reglement Général sur la Protection des Données
(par ex données de santé, origine ethnique, opinions politiques...). Lorsque vous fournissez des données a caractére personnel relatives a d’autres personnes, il vous appartient d’informer diment ces
personnes de la transmission de leurs données a Bpifrance et de mettre a leur disposition les informations figurant dans les Conditions Générales d’Utilisation de Bpifrance-Creation.fr.

@ tilisation de Pintelligence artificielle sur mon parcours

(\l Je souhaite étre aidé par la solution d'intelligence artificielle générative de Bpifrance pour détailler mes réponses.

Toutes les données que je partage via ce formulaire sont confidentielles et uniquement accessibles dans un environnement sécurisé propre a Bpifrance. En aucun cas ces données
n‘alimentent ou entrainent un modele de langage genératif.

Nommez votre projet *

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



v @ MON COFFRE-FORT

Pour centraliser les documents de son projet et les partager en toute sécurité

< Retour au coffre-fort

Marketing

Stockage global 54 Mo/2Go

(<

Stockez et partagez les fichiers relatifs & votre projet, en toute securité.

Partager )

Vous disposez d'un espace de stockage de 2 Go et pouvez partager facilement des
fichiers (jusqu'a 500 Mo) & toutes les personnes vous aidant dans la construc... Voir plus

Nom Taille

|§ Business_Plan_NoemieCompani.pdf 240 ko

L“ Plan_de_communication.pdf 4l ko
Partager Business_Plan_NoemieCompani.pdf X

Derniére
modification

Aujourd hui

16/05/2024

* Importer

—— 01

Partager Actions
< @
& Télécharger

/' Renommer
B Déplacer

i Supprimer

O sécuriser ce partage avec un mot de passe [ﬁ &

GD Geneérer le lien de partage

* 03

2 Go de stockage

Renommez vos fichiers

Pensez a indiquer la nature du
document dans son titre : Business
plan, plan de communication,
Pitch Deck...

Sécurisez le partage de votre document avec un

mot de passe

Partage de fichiers jusqu’a 500 Mo

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



@ MES OUTILS

e nombreux outils sont intégrés dans le
ass Crea permettant notamment de :
Trouver des solutions de financement
Choisir son statut juridique

Calculer ses charges sociales

Trouver des aides

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION

Mes outils

Comment financer mon projet de création ou reprise d'entreprise ?

Cette application vous est proposée par Bpifrance Création &fin de vous aider & identifisr
les principales solutions pouvant &tre mobilisées pour le financement de votre projet
d'entreprise, sous résenve du respect de leurs conditions d'éligibilits.

Base nationale des aides publiques aux entreprises

Cette apolication vous permet de découvric l2s aides régionales et locales auxauellss
vous pouvez prétendre en fonction de votre projet et de votre lisu d'implantation, géré
par CMA France

T ] {auto-entrep ) : calculez les seuils applicables en
fonction de la date de début de votre activité
Les seuils d'application du régime du micro-entreprensur {auto-entrepraneur)
COMMEspONdent & une année entiére d'activité. 51 vous créez vorre entreprise en cours
d'année, ils devront étre ajustés au prorata du temps d'exercice de U'activité.

Identifiez les concours  la création d'entreprises qui vous concernent

La participation & un concours peut denner un sérisux coup de pouce & votre projet. En
denors de |a dotation officielle (financiére, prestations de senvice, sccompagnemeant),
participer & un concours est une belle occasion de rencantrer des entrepreneurs et des...

Simulateur du coiit d'une embauche

Aide au choix d'un statut juridigue
Vous ne s2ver pas quelle structurs juridique choisir pour eXercer votre activité 7 Cette
aoplication vous guiders vers les statuts susceptibles de correspondre & votre situation.

Test : le régime micro-entrepreneur est-il fait pour vous ?

Le régime micro-entreprensur séduit de nombreux porteurs de projet du fait de sa
simplicits. Pour autant, il présents des caractéristiguss qui peuvent le rendre
incompatible avec certains projets. Pour ne pas vous tromper, faites le test.

Micro=entrepreneurs (auto=entrepreneur) : calculez vos charges sociales

Ce calculateur vous permet d'cbtenir une estimation du montant des charges sociales
dues en fonction du chifire d'affaires que vous déclarez, de votre activité et de votre
situation. Il vous précise per ailleurs la date de paiement de ces charges.

Bourse de la transmission

Cetts bourse, animée par Bpifrance, regroupe sur un seul sits les annonces de cessions
fournies par plusieurs acteurs nationaux, partenaires de cat outil.

Librairie

Le boutique en ligne de Epifrance Création



w= @ ACTUALITES ET EVENEMENTS

Actualités et évenements régionalisés sur le theme de I'entrepreneuriat

Aocharcha f [N Lila

¢ Retour au tableau de bord
r [
Mes evenements
Thisma w Type ~ Moz w Anrée ~ - @ Conzeilier i ;-;‘E;-'

< Retour au tableau de bord

Mes actualités
mMatchmaking Tendem, devensez associé eu sein d'une startup deeptech !

17 DEC 2024

w
TALENTS

DES cit@

Sept lauréats Talents des cités
récompensés a I'Elysés

Forum des Créateurs et des Entraprises

ur : CCT Wal o' D

17 o |
DEC 2024

En savair plus ...

MO0C "Je finance mon projet™
NOV 2024 Organisateur : Fammes des tertitoines

= AU 28 FEV 2026 En savair plus .

Semaine de 'ESS & I'école
MAR 2025 Organizateur: ESPER & OCCE

= AU 29 MAR 2025 En savoir plus ...

Créer une entreprise de gestion et Lixo - Pintelligence artificielle au service de
recyclage des déchets |z gestion des déchets

Face & furge:

Géments K € 12345.) %

28 novombn 2024

Femmes entrepreneuses par Orange :
appel & candidatures

daia Tocn t

ENFRANCE
TousuALY, PVD, musass de 50 000 .

28 novombn 2024

ion d'entreprise dans les territoires

urss9dlamants K € 12345 ) X

0

Lita

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION




O,

LE PASS CREA DE DEMAIN

POUR OPTIMISER LES PARCOURS
JES ENTREPRENEURS

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



=Q

LE PASS CREA S'ETOFFE POUR REPONDRE ENCORE MIEUX AUX BESOINS DES
ENTREPRENEURS

« déploiement de |a prise de rendez-vous en ligne pour davantage d'organismes
* deéveloppement de I'lA interrogative sur d'autres outils et services
* renforcement de la personnalisation du Pass Créa
* une application mobile V2 permettant d'accéder a davantage de services du
Pass Créa
* des vidéos tutos sur les étapes de |a reprise dans Mon projet
 un parcours dedié aux cédants @
* un tableau de bord pour le jeune dirigeant
* des formations Bpifrance Université pour les créateurs et repreneurs

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION



QUESTIONS/REPONSES







POUR EN SAVOIR PLUS, RENDEZ-VOUS SUR
BPIFRANCE-CREATION.FR

LES WEBINAIRES BPIFRANCE CREATION
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