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01.
BPIFRANCE-CREATION.FR



POUR EN SAVOIR PLUS, RENDEZ-VOUS SUR

BPIFRANCE-CREATION.FR

BPIFRANCE CRÉATION EN CHIFFRES

+ de 10 000 000 visites

et 20 000 000 pages vues par an
bpifrance-création.fr est le site incontournable 
pour réussir sa création ou reprise d’entreprise



4 ESPACES
ENTREPRENEUR - CONSEILLER - ENSEIGNANT

DES CONTENUS EXPERTS
MÉTHODES - FICHES TECHNIQUES
OUTILS POUR ENTREPRENDRE

LE PASS CRÉA 
INFORMATIONS SÉLECTIONNÉES ET PERSONNALISÉES
PARCOURS  EN 10 ÉTAPES + BUSINESS PLAN EN LIGNE

PITCH DECK
CARNET D’ADRESSES DES RÉSEAUX D’ACCOMPAGNEMENT

OUTILS PRATIQUES

DES CONTENUS CHAUDS 
ACTUALITÉS – TÉMOIGNAGES - EVÈNEMENTS
 INTERVIEWS D’EXPERTS

LE SITE DE RÉFÉRENCE



S’INFORMER 
Depuis 2019, bpifrance-creation.fr constitue un centre de ressources sans équivalent 
pour préparer son projet avec les meilleures chances de succès. 

On y trouve notamment :

• à chaque moment de leur vie d’entrepreneur, des réponses concrètes à toutes les 
questions que se posent les porteurs de projet et les dirigeants,

• une encyclopédie riche et profonde organisée par thèmes : étude de marché, statuts, 
fiscalité, financements, etc.

• une orientation personnalisée vers les réseaux d’accompagnement et de financement 
les plus adaptés aux besoins du porteur de projet,

• un glossaire des activités règlementées, des guides pédagogiques téléchargeables, 
des outils pratiques, des documents-types, etc.

• et le Pass Créa : un espace sécurisé accessible gratuitement, pour se lancer dans les 
meilleures conditions.



BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

RETROUVEZ LE REPLAY ET LE SUPPORT
DE PRÉSENTATION DE CE WEBINAIRE SUR

BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

SE DOTER D’OUTILS

https://bpifrance-creation.fr/webinaires


RESTER EN VEILLE 

Une équipe d’experts assure une veille quotidienne et vous tient 
informés des nouveautés sur la création et reprise d’entreprise via 
différents canaux :

• Une newsletter hebdomadaire permet de se tenir au courant de 
toutes les informations et nouveautés sur la création et reprise 
d’entreprise

• Un fil d’actualités sur le site bpifrance-creation.fr avec en Une les 
informations incontournables 

• Des posts d’information sur les réseaux sociaux sous des formats 
carrousel et récap pour ne rien rater des nouveautés 



02.
MON PASS CRÉA
L’ATOUT DE MON PROJET ENTREPRENEURIAL



BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

RETROUVEZ LE REPLAY ET LE SUPPORT
DE PRÉSENTATION DE CE WEBINAIRE SUR

BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

MON PASS CRÉA

TABLEAU DE BORD

PROFIL CRÉATEUR

ORIENTATION ET PRISE DE RDV APPLICATION MOBILE

COFFRE-FORT

MON BUSINESS PLAN EN LIGNE

MON PARCOURS

MON PITCH DECK

MON COMPAGNON CRÉA

MON PROJET EN 10 ÉTAPES 
TUTOS VIDEOS 

MES SOLUTIONS 
DE FINANCEMENT

https://bpifrance-creation.fr/webinaires
https://bpifrance-creation.fr/boiteaoutils/comment-financer-mon-projet-creation-ou-reprise-dentreprise


BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

RETROUVEZ LE REPLAY ET LE SUPPORT
DE PRÉSENTATION DE CE WEBINAIRE SUR

BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

CRÉER SON PASS CRÉA 
Un formulaire de création en 3 étapes pour proposer des contenus et services 
adaptés à la situation de chaque entrepreneur 

Créer ses identifiants Renseigner ses informations Renseigner ses préférences de contact
0201 03

https://bpifrance-creation.fr/webinaires


MON PROJET EN 10 ÉTAPES
À CHAQUE ÉTAPE, DES TÂCHES À RÉALISER ET DES RECOMMANDATIONS 

AVEC DES CONTENUS À LIRE, DES OUTILS À CONSULTER ET DES TUTOS 

VIDÉOS POUR VOUS COACHER ET VOUS GUIDER ÉTAPE PAR ÉTAPE DANS 

VOTRE PARCOURS DE CRÉATION D’ENTREPRISE.

1. Émergence de l’idée
L’idée
L’adéquation personne-projet
2. Élaboration du projet
L’étude de marché
La stratégie commerciale
L’étude financière
Les aides et le financement
Le choix de la structure juridique
3. Lancement de l’entreprise
Démarches de création
Installation de l’entreprise
Démarrage de l’activité



BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

RETROUVEZ LE REPLAY ET LE SUPPORT
DE PRÉSENTATION DE CE WEBINAIRE SUR

BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

ÉTAPE 3 : L’ÉTUDE DE MARCHÉ

https://bpifrance-creation.fr/webinaires


LES TUTOS CRÉA



Une approche 
modulaire

Des tableaux 
financiers générés 
automatiquement

Des explications 
et liens vers des 
contenus utiles 
étape par étape

Possibilité de 
le remplir à 4 
mains et de le 
partager en PDF

MON BUSINESS PLAN EN LIGNE



Vos tableaux financiers se construisent automatiquement à partir des données chiffrées indiquées 
dans les différents modules. 

VISUALISER VOS TABLEAUX FINANCIERS



Le compte de résultat sur 3 ans

Le plan de trésorerie sur 3 ans

Le plan de financement sur 3 ans



TÉLÉCHARGER
DUPLIQUER
PARTAGER

Vous pouvez partager votre business plan :
- par mail sous format PDF en pièce jointe,
- ou en ligne avec une ou plusieurs personnes avec des accès en consultation et/ou modification

Vous pouvez ainsi échanger sur vos hypothèses avec vos associés, investisseurs, partenaires, conseillers, banquiers, etc. et recueillir 
leurs avis



MON PASS CRÉA : LE PITCH DECK

Un guide méthodologique du pitch 
et 3 modèles de pitch deck à télécharger



QUE SIGNIFIE « PITCHER » ?

Pitcher 
c’est 

Ce que je dis 
(COMMUNICATION VERBALE)

Ce que je dégage 
(COMMUNICATION NON VERBALE)

Ce que je diffuse 
(SUPPORT VISUEL)

« Nous sommes compris à 7 % par les mots, 38 % par le ton et 55 % par la gestuelle » 



MODÈLE DE PITCH DECK FORMAT COURT
- 

MODE D’EMPLOI  



PLAN DU PITCH COURT



MES MESSAGES à délivrer

Ce que je dis

Dites bonjour, 
présentez-vous très brièvement, 
rappelez pourquoi vous êtes là  devant cet auditoire.

Annoncez votre projet en une phrase.

A vous de jouer !

Rappelez-vous : 
« On n’a qu’une seule chance de faire une première bonne impression »

Affichez fièrement votre identité visuelle : 
logo, typographie, couleurs ou encore pictogrammes et icônes. 

Pensez à votre slogan/baseline ! 

MA SLIDE
Ce que je diffuse

COUVERTURE

MA POSTURE DE CONQUÉRANT
Ce que je dégage



TITRE DE 
LA PRÉSENTATION
SOUS-TITRE

Votre logo



MES MESSAGES à délivrer

Ce que je dis

MA POSTURE DE CONQUÉRANT
Ce que je dégage

Vous devez démontrer que vous avez su réunir 
une « dream team » ! Mettez en valeur la complémentarité 
des compétences et les périmètres de responsabilité de 
chacun.
-
Si vous êtes seul fondateur, montrez que vous n’êtes pas 
isolé et que vous avez su mobiliser autour de vous des 
ressources de qualité : freelance, conseil, business angel, 
etc.

Vous devez assoir votre légitimité en insistant sur l’adéquation 
Personne/Projet !
Soyez conquérant !

N’hésitez pas à mettre les photos des membres 
de votre équipe pour mieux incarner, 
humaniser le projet. Soyez créatif ! 

MA SLIDE
Ce que je diffuse

1 - ÉQUIPE



1 - Équipe

CLIQUEZ

POUR 

MODIFIER 

LE TITRE
DEUXIÈME NIVEAU

▪Troisième niveau
• Quatrième niveau

Cinquième niveau

❯  P R É N O M  ❮❯  P R É N O M  ❮

❯  P R É N O M  ❮ ❯  P R É N O M  ❮ ❯  P R É N O M  ❮



MES MESSAGES à délivrer

Ce que je dis

MA POSTURE D’OBSERVATEUR
Ce que je dégage

Vous avez une connaissance fine des comportements d’achat de vos 
clients cibles (étude terrain). 

Vous avez identifié leurs besoins et ce qui est important à leurs yeux. 

Utilisez la carte d’empathie !
« Il existe un marché pour votre offre »

Vous avez compris votre cible et vous êtes en empathie 
avec elle. Mettez en scène vos personas, racontez une 
histoire !

Présentez sous forme de tableau vos personas. Utilisez des 
photos et non des avatars pour humaniser les profils.

MA SLIDE
Ce que je diffuse

2 - PERSONA ET PROBLÈME IDENTIFIÉ 



2 - Persona et problème identifié

TEXTE

TEXTE

TEXTE

TEXTE

TEXTE

TEXTE

TEXTE

TEXTE

TEXTE



Mes messages à délivrer

Ce que je dis

Il est important de démontrer 
que vous avez identifié un marché porteur, 
un secteur d’activité en croissance.

Valorisez votre travail de collecte d’informations, d’analyse 
et de synthèse des données clés de votre marché. 
Montrez ici que vous avez compris votre marché.
Vous gagnerez ainsi en crédibilité et légitimité. 
Vous maitrisez votre sujet !

Présentez sous forme d’infographie 
les chiffres clés du marché. 

MA POSTURE D’OBSERVATEUR
Ce que je dégage

MA SLIDE
Ce que je diffuse

3 - CHIFFRES CLÉS DU MARCHÉ 



3 - Chiffres clés du marché

VOTRE INFOGAPHIE
(PICTO, CHIFFRE, ETC...)

VOTRE INFOGAPHIE
(PICTO, CHIFFRE, ETC...)

VOTRE INFOGAPHIE
(PICTO, CHIFFRE, ETC...)

VOTRE INFOGAPHIE
(PICTO, CHIFFRE, ETC...)

VOTRE INFOGAPHIE
(PICTO, CHIFFRE, ETC...)

VOTRE INFOGAPHIE
(PICTO, CHIFFRE, ETC...)

CLIQUEZ

POUR MODIFIER 

LE TITRE

DEUXIÈME NIVEAU

▪Troisième niveau
• Quatrième niveau

Cinquième niveau



BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

RETROUVEZ LE REPLAY ET LE SUPPORT
DE PRÉSENTATION DE CE WEBINAIRE SUR

BPIFRANCE-CRÉATION.FR/WEBINAIRES

MON PASS CRÉA

TABLEAU DE BORD

PROFIL REPRENEUR

ORIENTATION ET PRISE DE RDV
COFFRE-FORT MON COMPAGNON CRÉA

MON PROJET EN 8 ÉTAPES

ACCÈS À + de 45 000  
ENTREPRISES À REPRENDRE 

MON PRÉDIAGNOSTIC

MES SOLUTIONS 
DE FINANCEMENT

MON PARCOURS

https://bpifrance-creation.fr/webinaires
https://bpifrance-creation.fr/boiteaoutils/comment-financer-mon-projet-creation-ou-reprise-dentreprise


MON PROJET EN 8 ÉTAPES

A CHAQUE ÉTAPE, DES TÂCHES À RÉALISER ET DES RECOMMANDATIONS 

AVEC DES CONTENUS À LIRE, DES OUTILS À CONSULTER ET DES TUTOS 

VIDÉOS POUR VOUS COACHER ET VOUS GUIDER ÉTAPE PAR ÉTAPE DANS 

VOTRE PARCOURS DE REPRISE D’ENTREPRISE.

1. De l’idée à l’opportunité de reprise 
1 - La préparation du projet

2 - La recherche d’une entreprise

3 - La sélection de la cible et la rencontre du cédant

2. De l’évaluation à la négociation du 

protocole d’accord
4 - L’évaluation, le montage financier et juridique

5 - La négociation et le financement

6 - L’audit d’acquisition et la négociation du protocole 

d’accord

3. De l’acte de cession à la prise en main 

de l’affaire
7 – L’acte de cession et les formalités administratives

8 – La prise en main de l’affaire



BOURSE DE LA TRANSMISSION

Bourse de la transmission

+ de 48 000 
annonces d’entreprise à reprendre

https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/

https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/
https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/


PRÉDIAGNOSTIC REPRISE

prediagentreprise.fr

Prédiagnostic reprise
Identifiez en un clin d’œil la faisabilité de votre projet de reprise d'entreprise

https://prediagentreprise.fr/
https://prediagentreprise.fr/


MON PASS CRÉA - VERSION MOBILE

UNE APPLICATION MOBILE QUI EST UNE EXTENSION 

PRATIQUE DE L'OUTIL « MON PASS CRÉA ».  

UNE APPLICATION TÉLÉCHARGEABLE SUR 
SMARTPHONE ET TABLETTE IOS ET ANDROID. 

INTÉGRATION DES FONCTIONNALITÉS DE MON 
PASS CRÉA :

-PARCOURS DU CRÉATEUR

-CONTENUS ET OUTILS

-ÉVÉNEMENTS ET VIDÉOS 

-CARNET D'ADRESSES DES RÉSEAUX 
D'ACCOMPAGNEMENT 



MON ACCOMPAGNEMENT

UN PARCOURS SIMPLE 
ET INTUITIF POUR TROUVER 
L'ACCOMPAGNEMENT 
PERSONNALISÉ LE PLUS 
PROCHE DE CHEZ SOI



MON ACCOMPAGNEMENT

4 500 structures référencées, dont les réseaux du collectif Cap Créa, avec des 
résultats au plus près et répondant aux besoins de l’entrepreneur



MON ACCOMPAGNEMENT

Accès à toutes les 
coordonnées de l'organisme

Avec le Pass Créa, accédez à trois modes de mise en relation :   

Prise de rendez-vous en ligne 
sur le formulaire du réseau

Prise de rendez-vous en ligne 
directement dans l'agenda du 

conseiller



Des notifications ciblées et messages personnalisés pour encourager l’entrepreneur 
à aller jusqu’au bout de son projet 

LE COMPAGNON CRÉA



MON PARCOURS

Visualiser son parcours entrepreneurial et le partager simplement à tout son écosystème



L’IA DANS LE PASS CRÉA – LA DÉMO



Pour centraliser les documents de son projet et les partager en toute sécurité

MON COFFRE-FORT



MES OUTILS

De nombreux outils sont intégrés dans le 
Pass Créa permettant notamment de : 

•  Trouver des solutions de financement
•  Choisir son statut juridique
•  Calculer ses charges sociales
•  Trouver des aides



ACTUALITÉS ET ÉVÈNEMENTS

Actualités et évènements régionalisés sur le thème de l’entrepreneuriat



03.
LE PASS CRÉA DE DEMAIN
POUR OPTIMISER LES PARCOURS 
DES ENTREPRENEURS



LE PASS CRÉA S’ÉTOFFE POUR RÉPONDRE ENCORE MIEUX AUX BESOINS DES 
ENTREPRENEURS

• déploiement de la prise de rendez-vous en ligne pour davantage d’organismes
• développement de l’IA interrogative sur d’autres outils et services
• renforcement de la personnalisation du Pass Créa
• une application mobile V2 permettant d’accéder à davantage de services du 

Pass Créa
• des vidéos tutos sur les étapes de la reprise dans Mon projet
• un parcours dédié aux cédants
• un tableau de bord pour le jeune dirigeant
• des formations Bpifrance Université pour les créateurs et repreneurs



QUESTIONS/RÉPONSES





POUR EN SAVOIR PLUS, RENDEZ-VOUS SUR

BPIFRANCE-CREATION.FR


	Diapositive 1
	Diapositive 2 LES INTERVENANTS
	Diapositive 3 AU SOMMAIRE
	Diapositive 4 BON À SAVOIR
	Diapositive 5 BPIFRANCE-CREATION.FR
	Diapositive 6 BPIFRANCE CRÉATION EN CHIFFRES
	Diapositive 7 LE SITE DE RÉFÉRENCE
	Diapositive 8 S’INFORMER  
	Diapositive 9 SE DOTER D’OUTILS
	Diapositive 10 RESTER EN VEILLE  
	Diapositive 11 MON PASS CRÉA
	Diapositive 12 MON PASS CRÉA
	Diapositive 13 CRÉER SON PASS CRÉA 
	Diapositive 14 MON PROJET EN 10 ÉTAPES
	Diapositive 15 ÉTAPE 3 : L’ÉTUDE DE MARCHÉ
	Diapositive 16
	Diapositive 17
	Diapositive 18
	Diapositive 19
	Diapositive 20
	Diapositive 21
	Diapositive 22
	Diapositive 23
	Diapositive 24
	Diapositive 25
	Diapositive 26
	Diapositive 27
	Diapositive 28
	Diapositive 29
	Diapositive 30
	Diapositive 31
	Diapositive 32
	Diapositive 33 MON PASS CRÉA
	Diapositive 34 MON PROJET EN 8 ÉTAPES
	Diapositive 35
	Diapositive 36
	Diapositive 37
	Diapositive 38
	Diapositive 39
	Diapositive 40
	Diapositive 41
	Diapositive 42
	Diapositive 44
	Diapositive 45
	Diapositive 46 MES OUTILS
	Diapositive 47
	Diapositive 48 LE PASS CRÉA DE DEMAIN
	Diapositive 49
	Diapositive 50
	Diapositive 51
	Diapositive 52

