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Les 10 étapes de l1a reprise d’'entreprise

bpifance inno generation



recueil d'informations )

négociation sur le prix )

Les 100 premiers jours de la reprise

Prédiagnostic
et
sélection de la cible
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1- Préparation du projet de reprise

Une reprise réussie s'anticipe.

Analyser
vos motivations, vos ohjectifs, vos forces et vos faiblesses

un type d'entreprise a reprendre cohérent avec votre projet
personnel

Se faire accompagner
en choisissant des conseils adaptés a votre projet

Suivre une formation
pour conforter ses connaissances et échanger sur votre projet

Elaborer une fiche de cadrage




Qui peut m’accompagner ?

Des réseaux se tiennent & la disposition des porteurs de projet pour les accuellllr, les Informer, les orlenter sl nécéssalre, et les accompagner
dans leurs démarches. Comment trouver le bon Interlocuteur ?

1 Vous recherchez un interlocuteur ?

O Dans quel moment de vie vous situez-vous ? *

(€ Quel type de service recherchez-vous ? *

O Quelle est la nature de votre activité 7 *

Je prépare ma reprise

@]

Accueil et information

@]

Accompagnement

Artisanale
Agricole

Commerciale

OO O0O0

Artisanale et commerciale

Je ne sais pas

O Libérale
O Agent Commercial
O Industrielle

O Artiste auteur

Trouver le hon interlocuteur prés de chez vous
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bpi Bourse de la transmission

Pour fluidifier le marché de la transmission, Bpifrance
rassemble sur ce site 46 828 affaires a reprendre, fonds de
COMMErces ou entreprises, communiguées quotidiennement
par ses partenaires agréés : fédérations, chambres de
commerce et d'artisanat, opérateurs associatifs ou privés.

Votre secteur de recherche

COMMERCE SERVICES
(16 963) {1 567)

Votre recherche

= Menu

> AFFAIRES A REPRENDRE
» GUIDE DE LA REPRISE

» DEPOSER VOTRE PROJET DE
REPRISE

v ° RECHERCHER

+ (e 92 000

hitps://reprise-entreprise.hpifrance.fr/
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MASTER CLASS
Phase importante pour optimiser votre temps et
maximiser vos chances de trouver Ia honne entreprise
Evaluer rapidement Ia faisahilité de votre projet
en utilisant I'outil que Bpifrance Création met gracieusement a votre service
prediagentreprise.fr
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https://prediagentreprise.fr/

Les outils Bpifrance création
MASTER CLASS

Bonjour M. Guillaume
Malvoisin
Déconnexion

bpifrance

Identifiez en un clin d'eeil Ia
faisahilite de votre projet de reprise d'entreprise

Accueil

Mon compte Mentions légales Bpifrance-creation

® @ © ® ® ®
L'activité de Les ressources de | Les performances | L'environnement Le projet de Le rapport Illt II ll' t H ' I
I'entreprise et I‘entrepr?se de \'entrepr'is; juridique et reprise s: re Iaen re"se. r

son marché réglementaire



https://prediagentreprise.fr/

- contrats de travail / — P4 P4
RS ou de titres de société ?

Eléments incorporels
= Le droit au hail

= laclientéle

= Le nom commercial

Eléments corporels

= Le matériel, outillage, mobilier...
= Lels) véhicule(s)

Les dettes:

- -
= Financieres
.
= Fournisseurs
. :
= Fiscales et sociales




4 - Rencontre du cedant et recueil d'informations
MASTER CLASS

Moment clé pour vérifier I'état d’esprit du cédant :
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. elle permet d’établir votre stratégie
et dapprécier ce qui fait 1a valeur de I'entreprise ciblée. Comment faire ?

» Marché, concurrent, client
« Process et moyens : fabrication, distribution...
- Financier

- Suppression des non-valeurs
- Evaluation du fonds de commerce, es hrevets, des marques
- Retraitement des autres valeurs d’actifs immohilisés en vue de les évaluer a leur valeur actuelle
. - Retraitement de I'encours clients
Retraitement | . Gorrection du passif des risgues et autres dettes non comptabilisées
économigue | - Correction du résultat en vue de déterminer le cash flow économigque

- Différentes approches possibles
"Vt . * Méthode patrimoniale : l'entreprise vaut ce qu'elle possede

® Evaluationet | ° Méthode de rentahilité : I'entreprise vaut ce qu'elle rapportera
P B négociation | * Méthode comparative : 'entreprise vaut ce que valent les autres

'. e® sur le prix
o ® I ] o bpifrance inno generation
a®" _a




6 - Lettre d'intention et lancement des audits
MASTER CLASS

Il est temps de formaliser les points fondamentaux

Puis, réalisez 16S audits pour:
- Fiahiliser vos diagnostics et les informations communiquées par le cédant
enrédigeant et signant une - Uérifier si le prix de cession m'est pas surévalué

- Négocier les garanties (garantie d’actif et de passif, clause d’earn out..)



1-Business plan
MASTER CLASS

C’est le moment de veérifier sivotre projet est viahle et rentable

Préparer - Elahorer
vos preévisions financieres - le montage juridique et financier
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Plusieurs possihilites de financement et de garantie s'offrent a vous,

selon le type d’'activité et Ia taille de I'entreprise
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Au cours de cette étape,

le montant de Ia transaction, les conditions et les engagements des parties seront
definis.

La signature du
protocole d'accord La signature de

l'acte de cession




10 - Les 100 premiers jours de la reprise

C'est le moment de prendre le leadership :

2

- Mettre en ceuvre des actions prioritaires
v' Rassurer les salariés
v Rencontrer les clients, fournisseurs, hanquiers
v Prendre les premieres décisions financieres et commerciales




bpifrance

Toutes les réponses a vos questions

S e Je prépare mareprise
H : ssails "
Pour faire mon business plan [ L LIILE lﬂ Iransmets

B

www.bpifrance-creation.fr/



https://bpifrance-creation.fr/

SERVIR
LAVENIR




