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Intervenants

« Les clés du succès sont connues :

 une bonne préparation et un accompagnement de qualité »

Guillaume Malvoisin

Responsable contenus

Création – Reprise – Transmission

bpifrance-creation.fr
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Delphine Lefetz

Consultante 

en création d’entreprise

bpifrance-creation.fr

Benoît Liger-Belair

Directeur de la valorisation

et des partenariats digitaux

bpifrance-creation.fr
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Le replay ainsi que le support de présentation
seront disponibles dès demain sur

bpifrance-creation.fr/webinaires

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer

https://bpifrance-creation.fr/webinaires
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Le site de Bpifrance Création
Les contenus et outils

Actualités

Témoignages

Interviews d’experts

Manifestations, etc.

4 espaces     

Entrepreneur
Institutionnel

Conseiller

Enseignant

Des contenus experts

Méthodes

Fiches techniques

Outils pour entreprendre

Le Pass Créa

Informations sélectionnées et personnalisées

Parcours  + Business plan en ligne

Pitch deck

Carnet d’adresses des réseaux d’accompagnement

Outils pratiques

Des contenus chauds

bpifrance-creation.fr

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Le site de Bpifrance Création a fait peau neuve

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer

A FAIT PEAU NEUVE
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Je veux créer 

mon entreprise

Accès rapides

Questions

Fréquentes

Outils

Thématiques

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer

Le site de Bpifrance Création a fait peau neuve
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MON PASS CREA : UN PANEL D’OUTILS  

11

Mon projet en 10 étapesMon Tableau de bord Mon carnet d’adresses

Mon Pitch deck Mon Coffre-fortMon Business plan
Mon Compagnon 

Créa

A                                      

                                       

                     

Mes outils

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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ACCÉDER À MON PASS CRÉA

12

Un accès direct sur la 
page d’accueil du site 
bpifrance-creation.frWWW.BPIFRANCE-CREATION.FR

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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CRÉATION DU PASS CRÉA

13

Parcours personnalisé et informations profilées

Importance de fournir des informations exactes 

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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RECOMMANDATIONS CIBLÉES

14

Des 
recommandations 
ciblées pour votre 
profil et votre 
projet

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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VOS PRÉFÉRENCES DE CONTACT

15

• S’abonner à la newsletter 
hebdomadaire de Bpifrance-
création

• Accepter de recevoir des 
informations et des propositions 
commerciales

• Accepter les CGU et la politique 
de confidentialité

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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MON TABLEAU DE BORD

16
Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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DÉMARRER MON PROJET

19

Nommer votre projet

Un parcours en 3 phases 
et 10 étapes

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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LES 10 ÉTAPES POUR CONSTRUIRE VOTRE PROJET

20

1  Ém  g         ’    
L’    

L’           h mm -projet

2. Élaboration du projet
L’         m   h 

La stratégie commerciale

L’             è  

Les aides et le financement

Le choix de la structure juridique

3  L    m        ’          
Démarches de création

I                ’          

D m    g      ’    v   

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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ÉTAPE 3 : L’ÉTUDE DE MARCHÉ
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ETAPE 4 : LA STRATÉGIE COMMERCIALE

23
Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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MON CARNET D’ADRESSES

25
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MON CARNET D’ADRESSES : CONTEXTE

26
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MON CARNET D’ADRESSES : PRÉCISION DE LA DEMANDE

27
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MON CARNET D’ADRESSES : PRÉCISION DU BESOIN

28
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MON CARNET D’ADRESSES : PRÉSENTATION DES RÉSEAUX

29
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MON CARNET D’ADRESSES : PRÉCISIONS SUR LES ORGANISMES

30
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MON PARCOURS

32
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MON PARCOURS

33
Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer

Vue invité Vue entrepreneur

Grâce à Mon Parcours, visualisez votre 

parcours entrepreneurial et partagez-le 

simplement à tout votre écosystème
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Business plan
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Mon business plan

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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CONSTRUIRE UN BUSINESS PLAN EN LIGNE EN ÉTANT GUIDÉ PAS À PAS 

AVEC UN PRÉVISIONNEL FINANCIER AUTOMATISÉ

OBJECTIF

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer



©
 B

p
if
ra

n
c
e

 C
ré

a
ti
o

n
 2

0
2

3

37

Le carrousel : les 6 modules du business plan

Elaborer son business plan en ligne est une démarche itérative qui nécessite des allers-retours fréquents entre les 6 modules suivants : 

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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L’idée, le projet

 

Dans le module « l’idée, le projet », vous allez présenter votre future entreprise, votre projet et vos produits et services. 

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Dans le module « le créateur, l’équipe », vous allez vous présenter et présenter votre équipe si vous avez des associés 

Le créateur et l’équipe

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Dans le module « l’étude de marché », vous allez présenter les résultats de votre étude de marché et indiquer : l’environnement 

économique, juridique, règlementaire de votre secteur d’activité, les concurrents, les clients, votre emplacement commercial. 

L’étude de marché
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Dans le module « la stratégie », vous allez indiquer vos avantages concurrentiels, votre stratégie commerciale et exprimer votre 

vision entrepreneuriale pour les 3 ans à venir. 

La stratégie

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Dans le module « l’activité, les moyens », vous allez indiquer vos prévisions de chiffre d’affaires et d’achats, vos investissements, 

vos charges et vos salariés. 

L’activité, les moyens

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Dans le module « le financement », vous allez indiquer vos fonds propres et vos emprunts. 

Le financement

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Paramètres de base de mon BP
Retrouvez et modifiez à tout moment vos informations de base (champs obligatoires) dans "Les paramètres de base de mon BP" : 

structure juridique, régime d'imposition, zone de TVA, date de début d'activité, etc. 

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Vos tableaux financiers se construisent automatiquement à partir des données chiffrées indiquées dans les différents modules. 

Visualiser vos tableaux financiers

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Le compte de résultat sur 3 ans

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Le plan de financement sur 3 

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Le plan de trésorerie sur 3 ans

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Graphiques du CA

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Graphique du résultat net

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Graphique de la trésorerie

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Télécharger votre business plan sous format PDF 
pour pouvoir l’enregistrer dans votre coffre-fort et l’imprimer. 

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Partager votre business plan 
Vous pouvez partager votre business plan :

- par mail sous format PDF en pièce jointe,

- ou en ligne avec une ou plusieurs personnes avec des accès en consultation et/ou modification

Vous pouvez ainsi échanger sur vos hypothèses avec vos associés, investisseurs, partenaires, conseillers, banquiers, etc. et recueillir leurs avis. 

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Pour comparer plusieurs hypothèses : structures juridiques différentes, achat ou location d’un matériel coûteux, recrutement ou sous-

traitance, etc. 

Dupliquer votre business plan

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Les explications nécessaires

A vous de jouer maintenant ! Démarrez votre projet, en vous laissant guider  

Vous trouverez dans chaque module  :

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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des liens vers des contenus et outils qui vous seront utiles

A vous de jouer maintenant ! Démarrez votre projet, en vous laissant guider

Vous trouverez dans chaque module  :

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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des aides au remplissage de certains champs. 

A vous de jouer maintenant ! Démarrez votre projet, en vous laissant guider :

Vous trouverez dans chaque module  :

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Créez votre business plan 

gratuitement

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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MON PITCH DECK 
           APPRENEZ À CONSTRUIRE VOTRE PITCH !

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Mon pitch deck 
Téléchargez notre guide méthodologique du pitch et nos 3 modèles de pitch deck

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Mon pitch deck

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer

Préparez vos pitchs adaptés à vos interlocuteurs et au temps imparti



GUIDE 
MÉTHODOLOGIQUE 
DU PITCH
PRÉPAREZ-VOUS À RÉUSSIR VOTRE PITCH !



SOMMAIRE ©
 B

p
if
ra

n
c
e

 C
ré

a
ti
o

n
 2

0
2

3

01.
LES 4 OUTILS 
INDISPENSABLES
DE L’ENTREPRENEUR

02. L’ART 
DU PITCH

03. L’AUDITOIRE

04. LE MESSAGE

05. LA POSTURE 
DU PITCHEUR

06. LE SUPPORT 
DE PITCH



3 MODÈLES 
DE PITCH DECK
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3 modèles de pitch deck : pitch court, pitch intermédiaire, pitch long
Les différents formats de pitch selon les divers interlocuteurs 

L’elevator pitch

2min

Le pitch court
5min

Le pitch intermédiaire
7 à 12min

Le pitch long
15 à 20min

• Concours de pitch 

• Séance de réseautage

• Jury de sélection pour intégrer

un programme de formation ou 

d’incubation

• Programme de mentorat

• Comité de financement 

ou de prêt d’honneur

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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LES ÉTAPES DE CONCEPTION

5 min

DEMO OUTIL « MON PITCH DECK »
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01 EQUIPE

00   Couverture

02
PERSONA & 

PROBLÈME IDENTIFIÉ

03
CHIFFRES CLÉS 

DU MARCHÉ

04 CONCURRENTS

05 SOLUTION

06 BUSINESS MODEL

07
PRÉVISIONS 

FINANCIÈRES & 

PERSPECTIVES

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Que signifie « pitcher » ?

Pitcher 
c’est 

Ce que je dis 
(COMMUNICATION VERBALE)

Ce que je dégage 
(COMMUNICATION NON VERBALE)

Ce que je diffuse 
(SUPPORT VISUEL)

« Nous sommes compris à 7 % par les mots, 38 % par le ton et 
55 % par la gestuelle » 

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer



©
 B

p
if
ra

n
c
e

 C
ré

a
ti
o

n
 2

0
2

3

Mes messages à délivrer

Ce que je dis

Dites bonjour, 

présentez-vous très brièvement, 

rappelez pourquoi vous êtes là  devant cet 

auditoire.

Annoncez votre projet en une phrase.

A vous de jouer !

Rappelez-vous : 
« On n’a qu’une seule chance de faire une première bonne impression »

Affichez fièrement votre identité visuelle : 

logo, typographie, couleurs ou encore 

pictogrammes et icônes. 

Pensez à votre slogan/baseline ! 

MA SLIDE

Ce que je diffuse

0 - COUVERTURE

71

MA POSTURE DE CONQUÉRANT

Ce que je dégage

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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Mes messages à délivrer

MA POSTURE DE CONQUÉRANT

Vous devez démontrer que vous avez su réunir 

une « dream team » ! Mettez en valeur 

la complémentarité des compétences 

et les périmètres de responsabilité de chacun.

-

Si vous êtes seul fondateur, montrez que 

vous n’êtes pas isolé et que vous avez su mobiliser autour 

de vous des ressources de qualité : freelance, conseil, 

business angel, etc.

Vous devez assoir votre légitimité en insistant sur 

l’adéquation Homme/Projet !

Soyez conquérant !

N’hésitez pas à mettre les photos des membres 

de votre équipe pour mieux incarner, 

humaniser le projet. Soyez créatif ! 

1 - EQUIPE

72

MA SLIDE
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2 - PERSONA ET PROBLÈME IDENTIFIÉ 

73

Mes messages à délivrer

MA POSTURE D’OBSERVATEUR

Vous avez une connaissance fine 

des comportements d’achat 

de vos clients cibles (étude terrain). 

Vous avez identifié leurs besoins 

et ce qui est important à leurs yeux. 

U      z           ’ m   h   !

« Il existe un marché pour votre offre »

Vous avez compris votre cible et vous êtes en empathie avec 

elle. Mettez en scène vos personas, racontez une histoire !

Présentez sous forme de tableau vos personas. 

Utilisez des photos et non des avatars pour 

humaniser les profils.

MA SLIDE
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3 - CHIFFRES CLÉS DU MARCHÉ 

74

Mes messages à délivrer

Il est important de démontrer 

que vous avez identifié un marché porteur, 

un          ’    v                  

Valorisez votre travail de collecte d’informations, d’analyse 

et de synthèse des données clés de votre marché. 

Montrez ici que vous avez compris votre marché.

Vous gagnerez ainsi en crédibilité et légitimité. 

Vous maitrisez votre sujet !

Présentez sous    m   ’    g   h   

les chiffres clés du marché. 

MA POSTURE D’OBSERVATEUR MA SLIDE

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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4 - CONCURRENTS

75

Mes messages à délivrer

MA POSTURE DE CONQUÉRANT

Après avoir évoqué vos principaux concurrents, 

démontrez que votre produit/service 

a une position crédible, attractive et différenciante :

        z   ’                     h  

des besoins de vos clients potentiels.

Sûr de votre avantage concurrentiel, 

v     v z  ’                  
Positionnez votre offre et celles des acteurs 

du marché sur le mapping concurrentiel. 

MA SLIDE
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5 - SOLUTION 

76

Mes messages à délivrer

MA POSTURE D’ACTEUR

Présentez les caractéristiques du produit /service 

et les valeurs qui l’animent : 

inclusivité, éco-conception, circuit court, etc. 

Soulignez les bénéfices clients.

« Votre solution est concrète »

Vous maîtrisez tous les aspects techniques 

de votre produit/service. 

#légitimité

Illustrez, mettez en scène 

votre produit / service.

Ex. parcours utilisateur

MA SLIDE
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6 - BUSINESS MODEL

77

Mes messages à délivrer

MA POSTURE DE CONQUÉRANT

Décrivez comment votre entreprise 

va gagner de l’argent et créer de la valeur :

 

je vends quoi, à qui, de quelle façon, 

et pour quel bénéfice (recettes - coûts) ?

« Vous maîtrisez votre business model 

   v      v z   mm    g g        ’  g    ! »

Vous connaissez votre partition : 

vous avez su mettre en musique les éléments clés de votre projet

Schématisez les 5 blocs principaux 

de votre business model simplifié par 

des pictos, mots clés, visuels, etc.

MA SLIDE
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7 - PRÉVISIONS FINANCIÈRES ET PERSPECTIVES DE DÉVELOPPEMENT 

78

Mes messages à délivrer

MA POSTURE DE GESTIONNAIRE ET VISIONNAIRE 

Expliquez comment vous construisez 

votre  h       ’                : 

nombre de clients, panier moyen, etc.

Faites la démonstration 

de votre capacité à être rentable : 

 h       ’         - charges = résultat.

Annoncez clairement votre besoin de financement

pour réaliser votre projet.

 

Précautionneux pour ce qui est des dépenses et, à la fois, 

ambitieux et réaliste pour ce qui est du chiffre d’affaires.

Vous avez la tête sur les épaules 

et les yeux rivés sur les étoiles !

Illustrez via un histogramme le chiffre d’affaires, 

le total des charges et le résultat net sur 

les 3 premières années. Présentez en un chiffre 

le total de votre besoin de financement. 

MA SLIDE
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TABLEAU DE SYNTHÈSE : PLAN DU PITCH COURT

79

PLAN DU PITCH COURT ACTES POSTURES TIMING 
(5MIN)

Couverture

1 - Equipe

2 - Persona et problème identifié 

3 - Chiffres clés du marché

4 - Concurrents

Marché & Problème

CONQUÉRANT 

OBSERVATEUR

2min

5 - Solution Solution & bénéfices client ACTEUR 1min

6 - Business model Stratégie & Business Model CONQUÉRANT 1min

7 - Prévisions financières 

     et perspectives de développement
Eléments financiers

GESTIONNAIRE 

& VISIONNAIRE 1min

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer



A VOUS DE JOUER !



02 MODÈLE DE 
PITCH DECK COURT
À COMPLÉTER



TITRE DE 
LA PRÉSENTATION
SOUS-TITRE

Votre logo



❯ Titre de la présentation / date83

1 - Equipe

Cliquez
pour 
modifier 
le titre
Deuxième niveau

▪Troisième niveau

• Quatrième niveau

Cinquième niveau

❯  P R É N O M  ❮❯  P R É N O M  ❮

❯  P R É N O M  ❮ ❯  P R É N O M  ❮ ❯  P R É N O M  ❮



❯ Titre de la présentation / date84

2 - Persona et problème identifié

Texte
Texte
Texte

Texte
Texte
Texte

Texte
Texte
Texte



❯ Titre de la présentation / date85

3 - Chiffres clés du marché

Votre infogaphie
(picto, chiffre, etc...)

Votre infogaphie
(picto, chiffre, etc...)

Votre infogaphie
(picto, chiffre, etc...)

Votre infogaphie
(picto, chiffre, etc...)

Votre infogaphie
(picto, chiffre, etc...)

Votre infogaphie
(picto, chiffre, etc...)Cliquez

pour modifier 
le titre
Deuxième niveau

▪Troisième niveau

• Quatrième niveau

Cinquième niveau



Peu fonctionnel Très fonctionnel

Esthétique basique

Esthétique travaillée

❯ Titre de la présentation / date86

4 - Concurrents



❯ Titre de la présentation / date87

5 - Solution 

Cliquez pour modifier le titre

Deuxième niveau

Cliquez pour modifier le titre

Deuxième niveau

Cliquez pour modifier le titre

Deuxième niveau



C O M B I E N /  C O Û T S ? C O M B I E N /  R E V E N U S ?

❯ Titre de la présentation / date88

6 - Business model

C O M M E N T  ? Q U O I  ? À QUI  ?

+-



❯ Titre de la présentation / date89

Cliquez
pour modifier 
le titre
Deuxième niveau

▪Troisième niveau

• Quatrième niveau

Cinquième niveau

0

1

2

3

4

5

6

Catégorie 1 Catégorie 2 Catégorie 3 Catégorie 4

TITRE DU GRAPHIQUE

Série 1 Série 2 Série 3

7 - Prévisions financières et perspectives de développement 

0

1

2

3

4

5

6

Catégorie 1 Catégorie 2 Catégorie 3 Catégorie 4

TITRE DU GRAPHIQUE

Série 1 Série 2 Série 3

0

1

2

3

4

5

6

Catégorie 1 Catégorie 2 Catégorie 3 Catégorie 4

TITRE DU GRAPHIQUE

Série 1 Série 2 Série 3

0

1

2

3

4

5

6

Catégorie 1 Catégorie 2 Catégorie 3 Catégorie 4

TITRE DU GRAPHIQUE

Série 1 Série 2 Série 3
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intermédiaire
LES ÉTAPES DE CONCEPTION
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PLAN DU PITCH INTERMEDIAIRE ACTES POSTURES TIMING 
(12MIN)

Couverture

1 - Marché

2 - Personae et problème identifié

3 - Concurrents

Marché & Problème

OBSERVATEUR

CONQUÉRANT

3min

4 - Solution

5 - Processus de fabrication du produit /  

     Parcours utilisateur du produit / service

Solution & bénéfices 

client
ACTEUR 3min

6 - Business model

7 - Equipe

8 - Stratégie commerciale

Stratégie & Business 

Model
CONQUÉRANT 3min

9 - Ventes

10 - Charges

11 - Plan de financement
Eléments financiers GESTIONNAIRE 2min

12 - Perspectives de développement Perspectives VISIONNAIRE 1min

Le pitch intermédiaire

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer



Le pitch long
LES ÉTAPES DE CONCEPTION

15 à 20 min
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Le pitch long

PLAN DU PITCH LONG ACTES POSTURES TIMING 
(20MIN)

Couverture

1 - Chiffres clés du marché

2 - Concurrents

3 - Evolutions et perspectives du marché

4 - Principaux acteurs du marché

5 - Analyse de la cible

6 - Problèmes identifiés

Marché & Problème

OBSERVATEUR

VISIONNAIRE

ACTEUR

5min

7 - Solution proposée

8 - Produit / Service

9 - Processus de fabrication du produit / 

     Parcours utilisateur du produit / service

Solution & bénéfices client ACTEUR 4min

10 - Positionnement 

11 - Business model

12 - Equipe

13 - Stratégie commerciale

Stratégie & Business Model CONQUÉRANT 4min

14 - Ventes

15 - Charges

16 - Plan de financement
Eléments financiers GESTIONNAIRE 5min

17 - Perspectives de développement Perspectives VISIONNAIRE 2min

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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MON COFFRE-FORT
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MON COFFRE-FORT
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Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer

Partage via un lien protégé avec un mot de passe

Centralisez les documents de votre projet 

et partagez-les en toute sécurité à votre 

écosystème grâce au Coffre-fort
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actualités et 
évènements
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MES ACTUALITÉS
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MES ÉVÈNEMENTS

101
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MES OUTILS
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MES OUTILS
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➢ Trouver des solutions de financement

➢ Test : le regime micro-entrepreneur est-il fait pour vous ?

➢ Choisir son statut juridique

➢ Calculer ses charges sociales en micro-entreprise

➢ Trouver des aides

➢ Librairie

➢ Agenda fiscal et social

➢ Etc.



10. Mon 
Compagnon Créa
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MON COMPAGNON CREA : LE CENTRE DE NOTIFICATIONS 
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MON COMPAGNON CREA  

107
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Le compagnon oriente 

l’entrepreneur vers le bon 

réseau au bon moment

Le Compagnon est basé sur la 

donnée Pass : il connecte, 

analyse puis affiche des 

recommandations de manière 

prédictive via de l’intelligence 

relationnelle.

N’oublie pas de 
t’inscrire à la 
Newsletter !

Le rendez-vous 
avec ton 

conseiller a-t-il 
bien eu lieu ?

As-tu complété 
ton Business 

Plan ?

un modèle relationnel prédictif basé sur de l’intelligence relationnelle pour prendre la main de l’entrepreneur

Le Compagnon Créa prend soin de l’entrepreneur : il informe, rythme, alerte 

et questionne l’entrepreneur, enregistre son activité sur le site et qualifie dans 

le temps le parcours.

Mon 

compagnon 

créa



11. Evolutions 
à venir
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MON PASS CRÉA : LES EVOLUTIONS À VENIR
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- Application mobile

- 3 tableaux de bord : repreneur – dirigeant – Cédant

- C       ’         / P             z-vous

- Intelligence artificielle générative sur le parcours, le business plan, le compagnon créa

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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12. Questions
Réponses
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Conclusion

Retrouvez le replay ainsi que le support de présentation

de ce webinaire sur

bpifrance-creation.fr/webinaires

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer

https://bpifrance-creation.fr/webinaires
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Créer votre Pass Créa gratuitement 
👉 https://bpifrance-creation.fr/je-cree-mon-pass-crea

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer

https://bpifrance-creation.fr/je-cree-mon-pass-crea
https://bpifrance-creation.fr/je-cree-mon-pass-crea
https://bpifrance-creation.fr/je-cree-mon-pass-crea
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Pour en savoir plus, rendez-vous sur

bpifrance-creation.fr

Réussir sa création d’entreprise : les outils indispensables pour se lancer
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