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Les 10 étapes de la reprise d’'entreprise

Un processus plus rapide
* Qutil de travail opérationnel

« Personnel formé
« Clientéle acquise
\- notoriété

Un salaire immédiat

- Chiffre d'affaires existant et
L donc résultat

FT—
Moins d'inconnues
« Historique d'activité

« taux de pérennité supérieur ala
| création

S

r _ -
Des financements plus facile
adecrocher

- Connaissance des résultats

L passeés

~

Inconvénients

y B

Les perles rares ne
courent pas les rues

\ J

-

* Apport personnel plus
| conséguent

S

r|’iIS le droit a 'amateurisme

« |l faut étre opérationnel des le
1¢r jour de la reprise

\,

(Etre diplomate

* Les problémes de relations
humaines sont hien plus
lourd qu'en création (aspect
socio psychologique du
cédant + salariés +
fournisseurs + clients..)
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Prédiagnostic |
et
sélectiondelacible |

Rencontre du cédant Estimation Lettre d'intention
et ) (| et lancement
recueil d'informations ) négociation sur le prix ) des audits

et | protocole d'accord
garanties ) | et closing

Les 100 premiers jours de la reprise




1- Preparation du projet de reprise

Une reprise reussie s'anticipe.

Analyser Se faire accompagner
Vos motivations, vos objectifs, vos forces et vos faiblesses en choisissant des conseils adaptés a votre projet

Cibler
un type d’entreprise a reprendre cohérent avec votre projet
personnel

Suivre une formation
pour conforter ses connaissances et échanger sur votre projet
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Les outils Bpifrance création

bpifrance

Qui peut m’accompagner ?

Des réseauyx se tiennent a la disposition des porteurs de projet pour les accuellllr, les les sl né et les acc pagi
dans leurs démarches. Comment trouver ie bon Interlocuteur ?

;
1 Vous recherchez un interlocuteur ? I.e carnet d'adresse
& Dans quel moment de vie vous situez-vous 7 * Je prépare ma reprise v d ” d’

Accueil et information

~

o Quel type de service recherchez-vous 7 *

Accompagnement v - Y,
Trouver le hon interlocuteur pres de chez vous
© Quelle est la nature de votre activité ? * O Artisanale O Liberale
Agricole '._._.." Agent Commercial
\_J) Commerciale '-F._i' Industrielle
(O Artisanale et commerciale O Artiste auteur

www.hpifrance-creation.fr/

Je ne sais pas

Rechercher
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Les 10 étapes de la reprise d’'entreprise
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Le marché de la reprise est pariois difficile d'acces.
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by Bourse de la transmission

- -
e st co S 4828 afkesa e, ‘ Bourse de Ia transmission
: 5 5 , > AFFAIRES A REPRENDRE
rassem 46 828 affaires a reprendre, fonds de

COMmme es, ="=’:'fT'fT'|_.fWiE]_l_i-f’G"Z‘ quotigiennement

> GUIDE DE LA REPRISE

at, opéerateurs associatifs ou |||'—": » DEPOSER VOTRE PROJET DE
REPRISE + a

Vot teurd herch ’ i o)
o seeten de Teeerene annonces d'entreprise a reprendre

3 parten

commerce €1 a artis

SERVICES
(1567)

hitps://reprise-entreprise.hpifrance.fr/

Votre recherche
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Evaluer rapidement Ia faisahilité de votre projet
en utilisant I'outil que Bpifrance Création met gracieusement a votre service

prediagentreprise.fr
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Les outils Bpifrance création @

bpifrance w

Mentions légales Bpifrance-creation

.. htps://prediagentreprise.fr/

Bon]our M. Guillaume

Identifiezenunclind'eil la
faisahilité de votre projet de reprise d'entreprise

-®

L'activité de JEENIFESS |a fire
I'entreprise et I'r-r‘."-
son marché
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Rachat de fonds de commerce
contrats de travail - LY 4 /4
ou de titres de société ?

Eléments incorporels
= Le droit au hail
Le fonds de = laclientele
commerce = Le nom commercial
Eléments corporels
= Le matériel, outillage, mohilier..
= Le(s] véhiculels)

L'argent apporté par le cédant

Les stocks
Les dettes:

r'4 - -
€S creances = Financieres
= Fournisseurs
= Fiscales et sociales
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4 - Rencontre du cedant et recueil d'informations .
bpifrance INCREATION ]
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L'implication dans le projet de cession
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9 - Estimation et negociation sur le prix
e
, elle permet d’établir votre stratégie

et d'apprécier ce qui fait1a valeur de I'entreprise ciblée. Comment faire 2

» Marché, concurrent, client
* Process et moyens : fabrication, distribution...
« Financier

Diagnostic de | * BN et organisation :

- Suppression des non-valeurs
- Evaluation du fonds de commerce, des brevets, des marques
- Retraitement des autres valeurs d’actifs immobilisés en vue de les évaluer a leur valeur actuelle
- Retraitement de I'encours clients
Retraitement | . orrection du passif des risgues et autres dettes non comptabilisées
économinue | * Correction du résultat en vue de déterminer le cash flow économique

o : - Différentes approches possibles

vy N

Les 10 étapes de la reprise d’'entreprise



6 - Lettre d'intention et lancement des audits . .
bpifrance [ CREATION

Il est temps de formaliser les points fondamentaux

et d’approfondir 'analyse du projet

Puis, réalisez 1€S audits pour:
- Fiabiliser vos diagnostics et les informations communiguées par le cédant
en rédigeant et signant une - Uérifier si le prix de cession n'est pas surévalué
- Négocier les garanties [garantie d’actif et de passif, clause d’earn out..)

Définir le cadre et les limites de la négociation
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1-Business plan

- Stratégie marketing et de production ReD
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- Batir le business plan pour démarcher les hanques
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Aides
Financement publiques et

Enargne Prét

money __ >

participatif dispositils
Bpifrance

Préts
hancaires Investisseurs
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Garantie de
I'emprunt
hancaire

Creédit
vendeur
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9 - Negociations et Closing .
bpifrance ) CREATION |
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La signature du
protocole d’'accord La signature de
l'acte de cession
Il reprend chaque point de Ia négociation
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10 - Les 100 premiers jours de Ia reprise
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Mettre en ceuvre des actions prioritaires

v" Rassurer les salariés

v" Rencontrer les clients, fournisseurs, hanquiers

v" Prendre les premieres deécisions financieres et commerciales

Construire un tableau de hord et appliquer le plan de reprise
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Les contenus Bpifrance-creation.ir

bpifrance I CREATION

Toutes les réponses a vos questions

Je prépare ma reprise
Je transmets

bpifrance w
i JE CREE N P,

www_.hpifrance-creation.fr/
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Les 10 étapes de la reprise d’'entreprise




IL FAUT DE
POUR FAIRE UN MONDE
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SERVIR
LAVENIR




