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hpifrance-creationfr/wehinaires

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné
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CHIFFRES CLES
DU MARCHE DE LA
REPRISE D’ENTREPRISE

10 ETAPES DE LA
REPRISE D’ENTREPRISE

PREPARATION DU
PROJET

RECHERCHE
D’UNE ENTREPRISE

PREMIERES ANALYSES ET
PREMIERES RENCONTRES

ESTIMATION ET
NEGOCIATION SUR
LE PRIX

PREMIERES
NEGOCIATIONS ET
LANCEMENT DES
AUDITS

BUSINESS PLAN ET
MONTAGE JURIDIQUE

FINANCEMENTS ET
GARANTIES
BANCAIRES

NEGOCIATION DU
PROTOCOLE
D’ACCORD

ACTE DE CESSION
ET FORMALITES
ADMINISTRATIVES

PRISE EN MAIN
DE L’AFFAIRE

QUESTIONS &
REPONSES
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Le site de Bpifrance Creation

bpifrance @ Entrepreneur Conseiller Enseignant Observatoire w&;%@wmn

Préparez-vous a réussir votre création d’entreprise !

Bpifrance Création

Etre accompagné(e) Faire mon business plan C Trouver un financement )

&

Je veux créer mon
entreprise

e +
ne J'accéde a Mon
Je veux reprendre Pass Crea Jegéreet je
une entreprise développe

hpifrance-creation.fr

Je céde mon
entreprise

4 espaces

Enseignant

Rechercher

2 | O Observatoire

Méthodes
Fiches techniques
Outils pour entreprendre

Le Pass Créa
Informations sélectionnées et personnalisées
Prochainement 1parcours en 10 étapes
. Carnet d'adresses des réseaux d’accompagnement
o .. Outils pratiques
t—
n

Actualités
Témoignages
Interviews d'experts
Evénements, etc.

bpifrance

© Bpifrance Création 2024


https://bpifrance-creation.fr/

Le site de Bpifrance Greation

bpifrance @ Entrepreneur Conseiller Enseignant Observatoire :N-I:E':M“NE“M“ Rechercher Q S'inscrire Se connecter

Bpifrance Création
Préparez-vous a réussir votre création
d’entreprise !

< Etre accompagné(e) > Faire mon business plan Trouver un financement )

Posez votre question ici

T % & ¥
@ oe Je crée Mon [ 4 C \
Je veux créer mon Je veux reprendre Pass Créa Jegéreetje Je céde mon JL
entreprise une entreprise développe entreprise

Toutes les réponses
avos questions

Je veux reprendre
une entreprise

Je céde mon
entreprise

bpifrance w
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> Comprendre le marche de Ia reprise




LES ELEMENTS-CLES

Plus de 4200 000
entreprises en
France en 2022

(stable depuis 30 ans : 54% en 1993/
59% en 2003)

Entre
90 000 et
60 000 cessions
par an en fonction des
des dirigeants interroges considerent que leur | annees
crainte principale est de ne pas trouver /e bon
repreneur
T
8 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

Sources : Panoramas BPCE / INSEE / Etude CCI 2023

- 19 % sans salarié
- 21% avec 12 9 salariés
- 3,9% avec 10 a 249 salariés

57% des cédants attachent une importance
primordiale a la qualité de la relation avec
le repreneur potentiel, aux valeurs qu'il
véhicule ainsi qu'au comportement qu’il
adoptera vis-a-vis de la clientele, des
collaborateurs et de la réputation de

K/’entreprise J
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10 etapes pour
reussir son projet de
reprise d'entreprise




=
-

et
premiéres rencontres

10

Financements Négociation du
et protocole d’accord ou
garanties bancaires compromis de cession

Les 100 premiers jours de Ia reprise
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Pour en savoir
+ sur
Les 10 étapes

bpifrance w
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ETAPE 1 PREPARATION DU PROJET

1- Analyser mes 2 - Cibler untype
objectifs, mes forces et d'entreprise a
mes faiblesses reprendre

Taches a realiser

9 - Suivre une formation cadrage

4 - Trouver qui peut
m’'accompagner dans
mon projet

3 - Vérifier 1a cohérence
de mon projet

7 p= -

Q“i peut vous accompagner - Les chambres de ﬂo’m_me":e et ll’inl_IIISIIie
i réaliser ces tiches 2 -les cha_ml!l'es de me!lel's et de l'artisanat ;
- - 'association GRA [Cédants et Repreneurs t’Affaires)
- Cap Créa: 27 réseaux d’accompagnement a vos cotés
- Cahinets de conseils en fusions-acquisitions

12

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

Pour en savoir plus sur: « Comment préparer un projet de reprise d'entreprise 2 i bpifrance
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https://bpifrance-creation.fr/moment-de-vie/comment-preparer-projet-reprise-dentreprise

ETAPE 1 PREPARATION DU PROJET

Réseaux d’accompagnement

- Les chambres de commerce et d'industrie

- Les chambres de métiers et de I'artisanat

- 'association CRA [Cédants et Repreneurs d'Affaires)
- Cap Créa : 27 réseaux a vos cotés

our en Savolr pius sur:
13 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné - « Qui peut vous accompagner dans un projet de reprise d’entreprise 2 »
- « Carnet d’adresses des réseaux d’'accompagnement n

bpifrance w
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https://www.capcrea.com/
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ETAPE 1 PREPARATION DU PROJET

~ > Présenter de facon structurée et
cohérente votre projet de recherche
d'entreprise en une seule page.

> Outil commercial de communicationa
faire parvenir a vos interlocuteurs a
lissue d'une rencontre, ou en

Repreneur Projet de reprise
Nom Prénom
Adresse postale / Code postal Titre
Email
Tél
> Informations personnelles et formations > Profil de I'entreprise recherchée / Secteur » Données économiques
d‘activités / Métiers
> Profil / Compétences / Qualités » Caractéristiques de I'entreprise > Conditions de la reprise
> Expériences professionnelles > Localisation géographique > Fonds propres / Financement
> Prix de cession > Equipes de conseils

14

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

\ prospection. . /

Télécharger

notre modele de fiche e cadrage

bpifrance
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ETAPE 1 PREPARATION DU PROJET

Repreneur

Projet de reprise

Bernard Durand

10 rue .... 75001 Paris
xxxx@mail.fr

06 01 xx xx xx

Rependre et développer une PME dans le secteur du batiment

Chargé d'affaires dans le BTP

Cabinet d'expertise comptable

Cabinet d'avocat

Conseiller CCl ou CMA ou Boutique de
gestion

» Informations personnelles et formations » Profil de I'entreprise recherchée Données économiques

» 40 ans, marié, 2 enfants » Entreprise du batiment : second ceuvre Chiffre d'affaires de 1,5 a 3 millions

» Formation CRA a la reprise d'affaires » Code NAF / APE 4120A d'euros

» Ecole supérieure de commerce Effectif : de 10 a 20 personnes

» Anglais et espagnol courant Santé financiére : in bonis, a développer

» Profil  Compétences / Qualités » Caractéristiques de I'entreprise Conditions de la reprise

+ Management d'équipe pluridisciplinaire de 10 a 25 personnes + Equipe stable et motivée Achat de titres de société

+ Planification, organisation des chantiers » Positionnement haut ou milieu de gamme Prise de participation majoritaire

»  Gestion du personnel » Savoir-faire technique Accompagnement du cédant

» Respect des colits et délais » Potentiel de développement

» Connaissance en construction » Clientéle diversifiée

+ Gestion de portefeuille clients, fidélisation et prospection » Manager déja en place

» Développement commercial

»> Expeériences professionnelles » Localisation géographique Fonds propres / Financement
15 ans en PME/PMI dans des entreprises du batiment du second » lle de France Apport personnel 300 k€ + love money
ceuvre » Nommandie, Picardie, Nord Pas de Calais Prét d’honneur Initiative France

Concours bancaires et contrat

+ Responsable assistance technique développement Transmission Bpifrance

«  Conducteur de travaux Garantie Bpifrance du prét bancaire

+  Chef d'équipe BTP > Equipes de conseils

Prix de cession : Jusqu'a 1 M€

15

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

Télécharger

notre modele de fiche de cadrage

bpifrance
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ETAPE 2 LA RECHERCHE D'UNE ENTREPRISE A REPRENDRE ET A DEVELOPPER

1- Prospecter 2 - Consulter les 3 - Rencontrer les 4 - Tenter 'approche

intermédiaires en
cessions acquisitions

Taches a realiser

efficacement hourses d'opportunités directe

Réseaux d'accompagnement et conseils en fusions acquisitions

Oui peut vous accompagner - Les chambres de commerce et (I'im_lustrie
a réaliser ces tiches 2 - Les chambres de meétiers et de l'artisanat
- - 'association CRA (Cédants et Repreneurs ’Affaires)
- Cap Créa: 27 réseaux d'accompagnement a vos cotés
- Cahinets de conseils en fusions-acquisitions

17

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné Pour en savoir plus sur : « Comment trouver une entreprise a reprendre 2 )

bpifrance
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ETAPE 2 LA RECHERCHE D'UNE ENTREPRISE A REPRENDRE ET A DEVELOPPER

bpi Bourse de la transmission ®H @ = e

Pour fluidifier le marché de la transmission, Bpifrance
rassemble sur ce site 46 280 affaires a reprendre,
fonds de commerces ou entreprises, communiquées
quotidiennement par ses partenaires agréees
fédérations, chambres de commerce et d’artisanat,
opérateurs associatifs ou privés.

> DIFFUSER VOTRE PROJET DE CESSION

> DIFFUSER VOTRE PROJET DE REPRISE

+ (e 46 000

annonces d’'entreprise a reprendre

> CONSULTER LE BAROMETRE

Votre secteur de recherche

RESTAURATION,

I e SERCES https://reprise-entreprise.bpifrance.fr/

(2312) (1811)

TOURISME
(24 629)

(17 528)

Votre recherche

Mot clé, ex: pressing, Secteur d'activité v Région, Département v ° RECHERCHER

18

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné bpifrance
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Les nrem_ig‘ares analyses et
les premieres rencontres




ETAPE 3 LES PREMIERES ANALYSES ET LES PREMIERES RENCONTRES

. . 2 - Savoir ce que I'on 4 - Rencontrer le cédant et
1- Faire une premiere 5 . L -
sélection des entreprises rachete (Fonds de 3 - Se préparer a rencontrer ses conseils pour collecterle

Taches a realiser commerce ou titres de Ie ou les cédants maximum d'informations sur

reprendre société 2] I'entreprise sélectionnée

Réseaux d'accompagnement et conseils en fusions acquisitions

Oui peut vous accompagner - Les chambres de commerce et ll'inl_lustrie
a réaliser ces tiches 2 - Les chambres de metiers et de l'artisanat
: - 'association CRA (Cédants et Repreneurs t’Affaires)
- Cap Créa: 27 réseaux d’accompagnement a vos cotés
- Cahinets de conseils en fusions-acquisitions

Pour en savoir plus sur:
-« Comment faire une premiére sélection des entreprises a reprendre 2 »

o ) , . ) -u Se préparer a rencontrer le cédant :
20 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné bpifrance
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21

ETAPE 3 PREDIAGNOSTIC ET PREMIERES RENCONTRES

Analyse rapide des documents de présentation de la cible

- Mémorandum (dossier de presentation de la cible)
- Tableaux financiers
- 81C.

Quelies informations avez-vous pu ohtenir a ce stade 2

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

bpifrance w
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ETAPE 3 LES PREMIERES ANALYSES ET LES PREMIERES RENCONTRES

> L'activite de 'entreprise et son marché
> $es ressources
> $es performances

> Son environnement juridigque et
réglementaire

22

> Validation de la cohérence de la valeur
de la cible avec le projet de reprise

> Etatdes lieux financier

-CA

- Marge

- EBE

- Rentahilite de I'exploitation

- Délais credits clients / fournisseurs
- B1C.

bpifrance w
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ETAPE 3 LES PREMIERES ANALYSES ET LES PREMIERES RENCONTRES

Malvaoisin
Déconnexion

bpifrance

@ ©) ©, O ® ®

L'activité de Les ressources de | Les performances | L'environnement Le projet de Le rapport
I'entreprise et I'entreprise de I'entreprise juridique et reprise
son marché réglementaire

Bonjour M. Guillaume

23

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

Prediagnostic reprise

Identifiezenun clind'eil la
faisabilite de votre projet de reprise d'entreprise

hitps://prediagentreprise.fr/

bpifrance
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ETAPE 3 LES PREMIERES ANALYSES ET LES PREMIERES RENCONTRES

= Le droit au bail
Le fonds de = laclientele

conmerce " ’le nom commercial
Eléments corporels
= Le matériel, outillage, mobhilier...
= Lels)véhicule(s)

Le Capital (pour une sociéteé)

L'argent apporte par le cédant

Les dettes:

= Financieres
= Fournisseurs
= Fiscales et sociales

~ Transfert automatigue des contrats de travail

24

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

Pour en savoir plus Sur :

- t Reprendre un fonds de commerce ou es titres de société n

bpifrance w
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ETAPE 3 LES PREMIERES ANALYSES ET LES PREMIERES RENCONTRES

Moment clé pour vérifier I'état d’esprit du cédant :
est-il réellement prét a transmettre son entreprise ?

L'ambiance des échanges La facilité d'acces a 'information Limplication dans le projet de cession

25

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné bpifrance
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ETAPE 4 LESTIMATION ET LA NEGOCIATION SUR LE PRIX

1- Diagnostiquer I'entreprise 2 - Analyser les résultats du _ , -
sélectionnée diagnostic 3- Evaluer Fentreprise

Taches a réaliser
4 - Elahorer le montage financier pour
vérifier Ia capacité de remhoursement
de I'entreprise et ainsi valider une
fourchette de prix Iinang:allle

-

de prix constituant une premiere hase
de négociation

Réseaux d'accompagnement
Experts et conseils indépendants e ceux

- _
Q“i neut vous accompagner d 'd t - Les chambres de commerce et d'industrie
uceaan L . -
A réali aches 2 - Les chambres de metiers et de I'artisanat
- 'association CRA [Cédants et Repreneurs (’Affaires)
. g
Expert-comptable . . . . .
- Cap Créa: 271 réseaux d'accompagnement a vos cotés
_ N S .
- Conseil en fusion-acquisition

27 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné Pour en savoir plus sur : « Comment évaluer 'entreprise 2 » bpifrance
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ETAPE 4 DIAGNOSTIC HORS FINANCE DE L'ENTREPRISE

— qjuel est le meétier precis de I'entreprise 2
— est-il durable dans le temps 2
—quelle est la concurrence ?
—fuelle est sataille ?
— est-il mature, en croissance, en décroissance ?

Analyses stratégiques SWOT

> Forces > Opportunites

Quels sont vos points forts et vos avantages concurrentiels 2 De quelles opportunités (tendances, usages, lois, technologies) pouvez-uvous
] tirerparti 9

: > Menaces
;Ielrlgsll:lll?ﬂs I?a::oints faibles de votre organisation 2 Quelles sont les menaces (dangers) qui peuvent affecter la performance de

votre entreprise 2

Deécision de GO ou NO/GO

= s == s _m= = y = = ~ = = = = -
} L

28 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné bpifrance
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ETAPE 4 LESTIMATION ET LA NEGOCIATION SUR LE PRIX

Les 4 phases de I'evaluation

: : Les retraitements Le choix et
le;g;?gﬂﬂf;g’s économiques des | rapplication des
ofodpezel informations méthodes
recueillies d'évaluation

l Phases 1+2 +3 = 70 % du temps '

La collecte des
informations

29

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

Pour en savoir
+ Sur

I'estimation et
la negociation
- du prix

o @
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LE CHOIX ET L'APPLICATION DE LA METHODE D'EVALUATION

4 grall[lﬂs mélhﬂﬂﬂs [I’é al at-ﬂll
Les méthodes hasées sur Les méthodes hasées sur la Les méthodes hasées sur les
Foutil de travail situation présente prévisions futures

L'entreprise L'entreprise L'entreprise L'entreprise
vaut ce qu'elle possede vaut ce qu'elle rapporte vaut ce qu'elle rapportera vaut ce que valent les autres

<% lin'existe pas de formule d’évaluation
v'tous les métiers que peuvent exercer les entreprises,

v toutes les situations économigues dans lesquelies peuvent évoluer ces entreprises,
v toutes les spécificités dans les modes de gestion et de management.

30 bpifrance w
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ETAPE 5 LES PREMIERES NEGOCIATIONS ET LE LANCEMENT DES AUDITS

1- Deéfinirle cadre etles
limites de la négociation avec

~ L _ .
Taches a realiser 1a lettre d'intention en cas de

rachat de titre de société (Lo [ "MANCIErS

Experts et conseils indépendants de ceux

I y & I
Q“i nﬂlﬂ vous accnmlla!lner l
- y 4 I- -~ a
d reatiser ces lal:lles . - mmca[
- Expert-comptahle

32

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

2 - Présenter le projet aux
diffiérents partenaires

3 - Lancer l'audit d’'acquisition
de la société

- Les chambres de commerce et d'industrie

- Les chambres de métiers et de I'artisanat

- 'association CRA [Cédants et Repreneurs d’Affaires)
- Cap Créa: 27 réseaux d’accompagnement a vos cotés

Pour en savoir plus sur: « La lettre d'intention et les audits 2 » bpifrance
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ETAPE 6 LE BUSINESS PLAN ET LE MONTAGE JURIDIQUE

1- Ajuster le business plan Définir le montage

Taches a réaliser

2 -
final de reprise juridique de reprise

V 4
Qui peut vous accompagner du cedant
a réali aches ?
- EXpert-comptable
- Avocat

34 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné Pour en savoir plus sur :

Réseaux d'accompagnement

- Les chambres de commerce et d'industrie

- Les chambres de métiers et de I'artisanat

- 'association CRA [Cédants et Repreneurs d’Affaires)
- Cap Créa: 27 réseaux d’accompagnement a vos cotés

« comnemaro e msiesspimterrises Y @

© Bpifrance Création 2024
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Les financements et
garanties bancaires




ETAPE 7 LE FINANGEMENT ET LES GARANTIES BANCAIRES

1- ldentifierles 2 - Recenser les aides 3 - Trouver des solutions pour

Taches a realiser financements garantir Femprunt bancaire

Experts, conseils et acteurs tu
financement et de l'investissement

. , - EXpert-comptable
Reseaux d accompagnement - Avocat
- Conseil en fusion-acyuisition
- - Les chambres de commerce et d'industrie
Qui peut vous accompagner L L : :
a réaliser ces tiches 2 -les clla_mlgres de métiers et de l'artisanat ; - Les acteurs du financement : hangue, Bpifrance,
: - l'assoqlatlon (;IIA (Cédants et Repreneurs !I’Aﬁal[e§l Réseau Entreprendre, Réseau Initiative France, etc.
- Cap Créa: 21 réseaux d’'accompagnement a vos cotés - Les acteurs de l'investissement : Sociétés

d'investissement, capital-risqueurs, husiness
angels, Bpifrance, etc.
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Plusieurs possihilités de financement et de garantie s’offrent a vous, selon le
tyne d'activiteé et la taille de I'entreprise

Pret
d"honneur
reprise

Epargne 4 4 4 Aides
personnelle Prétd’honneur Financement publiques et
etlove ‘ | participatif dispositifs

money > - Boifrance g

I t

Bpifrance _
oprrance Préts

hancaires | Investisseurs

Credit ‘ Garanties
vendeur hancaires

Pour en savoir plus sur : « Comment financer un projet de reprise d'entreprise 2 »
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Garantie

transmission
Bpifrance

bpifrance
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ETAPE 7 LE FINANGEMENT ET LES GARANTIES BANCAIRES

> Crédit Vendeur

> Apports personnels
o Epargne, love Money

> Inuestisseurs : husiness angels, partenaires financiers (fonds > Dette hancaire
d’investissements)

> Bpifrance
Prét Transmission : 40% max de Ia dette glohale liée au LBO.

> Prets d’'honneur
o Reéseau Entreprendre + Initiative France
o +PHCR de Bpifrance

39

Pour en savoir plus sur:
« Comment financer un projet de reprise d'entreprise 2 »

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

bpifrance
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ETAPE 7 LE FINANCEMENT ET GARANTIES BANCAIRES

A quoi ¢ca

40

o Renforcer ses fonds propres jusqu'a 50 000 euros

. . . -
e Financer la tresorerie de son entreprise

« Faire effet levier sur un prét hancaire (effet levier de 9 a 13 € pour 1€ de prét d’honneur)
« Bénéficier des dispositifs de co-financements de Bpifrance [(Prét d’'honneur création reprise)

= - r 4 - r4
o Etre accompagne et renforcer ses chances de perennité
— ”
- . ,
o ktre mis en relation avec une communaute d’'entrepreneurs

e Un premier rendez-vous pour faire le point sur le projet et ses ambitions
 l'accompagnement commence a la finalisation du business plan

o Un comité de chefs d’entreprise et d’experts du territoire décide de l'octroi du prét d'honneur

« 'accompagnement s'étend sur les premieres anneées de la vie de I'entreprise

eseau
Initiative

FRANCE

Trouver un interlocuteur via la
carte interactive

a» Réseau
Entreprendre

Trouver un interlocuteur via la
carte interactive

bpifrance w
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Bpifrance // 92 Implantations - 90% des decisions prises en Region

@00

Financement de programmes
RE&D et de la mizse sur le
marché de ces innovations

ACCOMPAGNEMENT

Coacher las antrapranaurs
pour an faire las lsadars
de demain

Des financements bancaires
et des inferventions en
fonds propres

Financemant & assurance des
projats A I'axport ot &
linternational ainsi
qu'accompagnameant &

accompagnameant A I'Intarnational

avac Business France

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

Prize de participations minoritaires,
dans les PME, ETI, et GE francaises,
directement, ou avec des fonds
zpécializés ou des fonds parlenaires

Bpifrance Création, a pour objactif
de fachiter l'antrepreneurat pour tous
an levant les barriéres & Iinformation,
au financemeant st & la croissance

FINANCEMENT

Du Court Terme {mobilization du posie
client) et du Moyen Long Terme
(financement de projets, dinvestissements
et du cycle d’exploitation) en partenariat
avec les établissements bancaires

© Bpifrance Création 2024



ETAPE 7 LE FINANGEMENT ET GARANTIES BANCAIRES

>Gontre-garantie de financement hancaire

Bénéficiaires : PME répondant a 1a définition européenne
= <250 salariés et
= <50 M€ de CA ou
= <43 M€ de Total Bilan

Objet : rachat de parts sociales majoritaires (ou minoritaires visant a donner la majorité) ou
reprise de fonds de commerce

Quotité de garantie : 60% sur le fonds transmission

- une intervention conjointe avec la Région (sous réserve de signature de convention avec la
Région concernéel permet d'accroitre les capacités d'intervention de Bpifrance jusqu'a 80%
Siireté complémentaire nécessaire. Si caution personnelle: limitée a 50% (y compris cumuleée)

Durée de la garantie = Durée du concours hancaire
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ETAPE 7 LE FINANCEMENT ET GARANTIES BANCAIRES

Ohjet : rachat de parts sociales majoritaires (ou minoritaires visant a donner Ia majorité)

Reprise de fonds de commerce

Sociéteés:
de plus de 3 ans ou sociétés créées pour porter le rachat d'une
entreprise.
Eligibles a la garantie Bpifrance
A jour des obligations fiscales et sociales

Montant: Mini 40 000 € / Maxi 1500 000 € dans la limite des

Fonds Propres et Quasi Fonds Propres de I'emprunteur et cible si
intégrationfiscale

C b [ ied tant ins 1,3 foi
oncours nancaire associe a'un monwant au moins 1,0 101s
supérieur au montant du prét

Durée:de 5 a7ans, avec un différeé de 12 2 24 mois
Aucune garantie réelle, ni caution

Reprise d'actifs : FDC, branche d'activité, matériel et constitution
tlu fonds de roulement

Achat majoritaire de titres d'une société

Remhoursement de compte courant de vendeurs liés a cet achat
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Taux fixe ou variahle selon le haréme en vigueur (5,86% a
04/2023)

Frais de dossier : 0,40% du prét
Retenue de garantie de 5%
Assurance déces

bpifrance w
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Bpifrance dans votre

AURVERGNE - RHOME-ALPES
Clermont-Ferrand
04 73 34 49 90
Saint-Etienne
04 77 43 15 43
Léa LISIECKI

ciaci

Grenoble

04 T6 85 53 00

Charlotte GOURLAQUEN
Charlotte gouraouen@bpifrance.{r

Annecy

04 50 23 50 26

Julien LACOME

Julien. lacome@ bpifrance.{r

Valence

04 75 41 81 30

Charletie GOURLAOUEN
Charlotte goursouen@bpifrance.{f

Lyon

04 72 60 57 60
Bourg-en-Bresse
04 74 14 88 60

Maxime GAYTON

Maxime gayvion ilrance ir
Isabelle BUYS

isabelle buys@bpifrance. fr

BOURGOGNE - FRAMCHE - COMTE
Dijon

03 80 78 B2 40

Besancon

03 814708 30

Loic FAUDOT
loic. faudat@bpifrance. fr

BRETAGNE
Rennes

02 99 29 65 70
Saint-Brieuc
02 96 58 06 BO
Brest

02 98 46 43 42
Larient
0297212529

Anne-Cécile PUILLANDRE
ac. puilandre@beifrance.fr

CENTRE - WAL DELDIRE
Orléans

02 38 22 B4 66

QOlivia TOUZE

Olivia touze@bpifrance.fr

Tours
0247317700
Gildas SENECHAL
ildas. senechal @bpifrance.ir

CORSE

Ajaccio

04 895 10 60 90

Cacile DONSIMONI
cecile.donsimoni@bpifrance.fr

GRAND EST

Nancy

03 83 67 46 74

Metz

03 87 69 03 69

Maxime AUBRY
maxime.aubny@bpifrance fr

Reims

03 26 79 82 30

Troyes

03 2581 90 25

Lucie JOLIBOIS

lucie jolibois@bpifrance. fr

Sirasbourg

03 88 56 88 56

Camille VINS
camille.vins{@bpifrance. fr

HAUTS-DE-FRANCE

Amigns

032253 11 80

Compiégne

03 44 97 56 56

Angélique BAZIN

angeligua bazinf@bpifrance fr
Lilte

03 20 81 94 94

Emmanuelle JOILLOT
ammanuelle. pillol@bpifrance. fr

ILE-DE-FRANCE

Paris

0153BA 7878
Eugénie BOURGOUIN

Eugenie bourgouini@bpifrance. fr

Marine LAULHERE
marine laulhera@bpifrance.fr

lle-de-France Est
014815 56 55
Sandrine LECLERC

sandrine leclercfbpifrance.{r

lle-de-France Ouest

01 46 52 92 62

Laris BALESTRIERO

loris. balestriero@bpifrance.fr

HORMANDIE

Caen

02 31 46 76 76

Aurélie RAVIX

aurelie. ravix@bpifrance.fr

Rouen

02 35 59 26 36

Cédric ROSANT
Cadric.rosanti@bpifrance.ir

MOUVELLE ADUITRINE
Bordeaux

05 56 48 46 45
Pau

05 59 27 10 60

Clatilde LAVAUD
clotilda. lavaud@bpifrance. fr

Limoges

05 55 33 08 20

Djameal MERIEM-BENZIANE
diamal. meriemi bpifrance. fr

Poitiers

05 49 49 08 40
La Rochelle
05 46 37 98 54

Magalie AUZANNEAU-BONNET
manalie auzanneaubonnel@bpifrance {r

DECITANIE

Montpeliier

04 &7 69 78 00

Perpignan

04 6B 35 74 44

Charlotte NOUGEIN

charlolle. nougeing bpifrance.fr

Toulouse

05 &1 11 52 00

Rodez

0561 11 5216

Mathilde NANCY FREVOST
mathilde nancy i@ bpifrance. ir

PAYS DE LA LDIRE
Nantes

02 517294 00

La Roche-Sur-Yon
02 51 45 25 50

Le Mans

02 43 39 26 00

Stéphanie LEBRUN
stephanie labrung@bpifrance fr

PROVENCE - ALPES - GOTE 'AZUR
Marseille

0491 17 44 00

Avigron

04 90 86 78 00

Grégory FALCO

aregory falco@boifrance. fr
Nice

04 92 29 42 80

Frisdéric MAGNI

{rederic. magni@bpifrance. it

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

GUADELOUPE

Baie-Mahaut

05 90 B9 65 5B

Hervé LELARGE

herve lelarge@bpifrance I

GUYANE

Cayenne

05 94 259 90 90

Hervé LELARGE
herve.lelarge@bpilrance.ir

LAREUNION

Saint-Denis

02 62 20 93 47
Jean-Marc Balligello
jm.balligello@bpilrance.ir

MARTINIQUE
Fort-de-France

05 96 59 44 73

Hervé LELARGE
herve.lelarge@bpifrance. fr

MAYOTTE

Mamoudzou

02 B2 20 93 47
Jean-Marc Batligello
jm.battigello@bpifrance.fr

NOUVELLE CALEDOMIE

Nouméa

Tél : + GBT 85 86 12

Frédéric Langlade

Iréderic. langlade@bpilrance.ir

ETAPE 7 LE FINANCEMENT ET GARANTIES BANCAIRES

a0

implantations
régionales
Lille
L]
Amiers
L]
ris e G52
“:!E Nancy  Sirasbourg
Rennes L []
Lariant - Ly Mae onz.. s
Forl-ga-France Nantes Thans
- - - mﬂn-wm
ST e t
MARTIIQUE . .
'—"R":Mb Bressa
.
I.ln:ﬂu :Ilr:u!- '-l:"' -
mn-.a-rm Ml-.
Burdrous .
. -
GUKDELOUPE
%
Cayen Taulouse MantpaBer Nice
" o= = o Marsaille
.
Pemignan
.
SUVINE s:lnt-.mm:
Ajaneis
.
Mamoudzou Nogméa
v 4 . cotse
NOUVELLE-CALEDONE
MRYOTTE

Pour contacter Bpifrance de votre région

bpifrance
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ETAPE 7 LE FINANGCEMENT ET GARANTIES BANCAIRES

-
bpi | SERVIR CAVENIR Nous découvrir

Bpifrance dans
votre région

Un réseau de 1 200 personnes au service
des entrepreneurs quelle que soit la
région avec 50 implantations.

Code postal du siége social Rechercher

Nos solutions Nos priorités Nos actualités #Big2021

fle-de-France

Polynésie

Martinique

Guadeloupe

Guyane Nouvelle-
Calédonie

La Reéunion Mayotte

Vous avez un projet?

Déposer un dossier
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Pour contacter

Bpifance dans votre région
hpifrance.fr

bpifrance
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https://www.bpifrance.fr/contactez-nous
https://www.bpifrance.fr/contactez-nous
https://www.bpifrance.fr/contactez-nous
https://bel.bpifrance.fr/deposer-un-dossier.html

LES ELEMENTS INCOURTOUNABLES D'UN BON DOSSIER DE FINANGEMENT

EMPLOIS RESSOURCES

Achat de 100% des titres 700K€ | Apport personnel 150K€

Frais 50K€ | Prét d’honneur 50K€
Prét bancaire 330K€
Prét Transmission 220K€
Bpifrance (40% de la
dette)

TOTAL 750K€ | TOTAL 750K€

D'autres possibilités: crédit vendeur, love money, capital investissement...

Attention, Ia dette est liée a la capacité hénéficiaire de I'entreprise.
Pour hénéficier des efiets de levier de dette, il faut se positionner sur des entreprises rentahles.
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ETAPE 7 LE FINANGCEMENT ET GARANTIES BANCAIRES

)

Comment financer mon projet de création ou
reprise d’entreprise ?

e ki déligibine - pour fa B Sudaiai e b

& Imom £ Py

ETAPE 1/3: Leo questions suivies dun » sont cbligetoires.

QUEL EST VOTRE PROJET ?°

dm‘?:. f D

© Mons ce S ena d exiotence

AVEZ-VOUS UN APPORT PERSONNEL ?°

o“’v mzs l":':".ur ; [:] - D

0 Seuf ces pertiouliers un epport persornel est ndispensedle pour faire fece sux premieres depenses de l'entreprice et pour
sollicter un empeunt banca re. En regle gendrale || dot reprécenter environ 30% ces besons, 5 votre spport est
noutficent deo colutiono existent pour le renforoer

QUE SOUHAITEZ-VOUS FINANCER ?°  (muaieurs cvon peasiies

Une étude de
prototype

Des

© Pour les entreprices en activite.
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Principales solutions financieres

bpifrance
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https://bpifrance-creation.fr/boiteaoutils/comment-financer-mon-projet-creation-ou-reprise-dentreprise
https://bpifrance-creation.fr/
https://bpifrance-creation.fr/boiteaoutils/comment-financer-mon-projet-creation-ou-reprise-dentreprise

Comment financer mon projet de création ou

- y o

reprise d’entreprise ?
Cette de vous aider o o
du respect de leu gib pour la de projet de cré: de repr

£V rray
_ ETAPE2/3:
VOUS ETES (aowon ou plooiews shoix possiies
e O Yoa Y e 2

En situation ce
rancicsp

VOTRE PROJET CONCERNE (20000 v prosieurs onoix pesasies

Une innovation ® [] LESS® O

© Sont vises lee projets de creation ou Ge Geveloppement G entreprice @ fort potentie! Ce Groio3ENCE 8 PTTiF Ce TVt Type

riteres ce |ESS (uorativize limitée but sutre que le partage des benefioes
e meniere générale ‘oo projets eyent un impect poetf sociel eociet

VOUS VOUS IMPLANTEZ OU HABITEZ DANS

e - il E
Q itque ce le ville
s ge

49
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ETAPE 7 LE FINANCEMENT ET GARANTIES BANCAIRES

Un parcours personnalisé pour trouver
des solutions de financements :

v Des criteres specifiques par profils et hesoins

v'Des fiches descriptives de chague solution

v/ Une orientation vers les organismes deédiés

hpifrance-creation.ir

bpifrance

© Bpifrance Création 2024


https://bpifrance-creation.fr/

ETAPE 7 LE FINANGCEMENT ET GARANTIES BANCAIRES

‘ R ETAPE 3/3:

Noici les prinoipeles solutions de fnancement scaptées 8 votre projet.
P outres ciopoaitife. notamment régioneux, peuvent completer cette ate. Pour les identifier rapproohez+oue des recesux looeux
[ scosmpagnement proches e chez vous.

. Lea fonde proprea correspondent sux sommes versées par l'entrepreneur
ou les associée. augmentée des profits générés per l'entreprise et non
distribuée en divicences.

En création, ils permettent oe faire face aux premiéres dépenses et de
financer ce qui ne l'est pss per le systéme bancaire, notsmment le beaoin

en fonas de lis i per silleurs I dun
emprunt bancaire. Sont incius cana cette rudrique les sides et
Renforcement des fonds i su(x) ge projets ou d I

propres

Prét ahonneur Renfort

Prét anonneur Création-Reprise

ARCE

Coup de pouce ces proches

Prét anonneur

Crowdfunding sous forme de don (reward crowdfunding)
Digpositifs régionaux (fonds propres)

&  Concours nstionsux & la création dentreprise

Cetypedefi congiste & ces clube

i i ou ingtituti ibles dinvestir su capital de la
20Ciété, svec des itions de sortie prédéfinies. Méme 2'il

princip les startups etles en phase oe
croissance. les TPE peuvent également “lever ces fonda® en d'adressant &
des organi de imité qui la création o'

locales.

Ouverture du capital &
des investisseurs Love money
Clubs dinvestisseurs Cigales

& Crowdequity

utilisée par les entrepreneurs. Les banques interviennent majoritairement
maie d'sutres interlocuteurs peuvent également étre 2ollicitéa en fonction

v des situstions
& Prétbancaire (création et reprice)

Contrat de développement tranamission
Créait vendeur
Crowdlending

4 Recourir & un emprunt eat une solution de financement trés largement

Une garantie est une assurance qui couvre une partie oe la perte finale
d'un étadlissement préteur en cas de défaillance de lemprunteur. Elle
limite en général la de i etfacilite
'obtention d'un prét danceire.

Garantie création Bpifrance
Garantie tranamission
Garantie Egalité Accee
Les garanties d’emprunt % Gerantie Emplol

&  Sociétés de caution mutuelle
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La négociation du protocole
d'accord

ou

compromis de cession de
fonds de commerce




ETAPE 8 LA NEGOCIATION DU PROTOCOLE D’ACCORD OU COMPROMIS DE CESSION

1- Négocier avec le cédant et 2 - Comprendre le contenu du

Taches a réaliser conclure I'opération de

e - protocole d'accord
reprise d'entreprise

Experts et conseils ﬂéseallx (I'acﬂﬂlllllagllemelll
- .
- Expert-comptabie - Les chamhres de commerce et d'industrie
P B
- M - Avocat - Les chamhres de meétiers et de I'artisanat
Qui peut vous accompagner Conseil en fusion-acquisition U jati ; "Affai

- : -Lassociaton cuants et nepreneurs aires
- r 4 - ~ n
a realiser ces taches :

- Cap Créa: 27 réseaux 'accompagnement a vos cotés

“POUren Savoir plus S ——

52 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagnée - «"Comment négocier et quels accords conclure lors d'un projet de reprise bpifrance
d'entreprise 3
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ETAPE 8 LA NEGOCIATION DU PROTOCOLE D’ACCORD OU COMPROMIS DE CESSION

Au cours de cette étape,
le montant de Ia transaction, les conditions et

I d i d "- i

L'accord est ensuite matérialisé par:

La signature du
protocole d'accord La signature de

Il reprend chague point de I1a négociation
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ETAPE 9 'ACTE DE CESSION ET LES FORMALITES ADMINISTRATIVES

- e

2- Accomplir les demarches administratives dans le cas

Taches a réaliser

1- Signer I'acte de cession

administratives dans le cas

. t'un rachat de fonds de
d'un rachat de titres

Experts et conseils Réseaux d’accompagnement
- Expert-comptable - Les chambres de commerce et d'industrie
Qui peut vous accompagner - Avocat - Les chambres de métiers et de I'artisanat
a réaliser ces tiches 2 - Conseil en fusion-acquisition - 'association CRA [Cédants et Repreneurs t’Affaires)

- Cap Créa: 27 réseaux d'accompagnement a vos cotés

- ulasignature de I'acte de cession »

55 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné - Je rachéte un fonds commerce : les formalités spécifigues » bpifrance

-u Je rachéte des titres de société : es formalités spécifiques »

© Bpifrance Création 2024


https://bpifrance-creation.fr/encyclopedie/reprendre-entreprise-etapes/negocier-conclure/signature-lacte-cession
https://bpifrance-creation.fr/moment-de-vie/je-rachete-titres-societe-formalites-specifiques
https://bpifrance-creation.fr/moment-de-vie/je-rachete-titres-societe-formalites-specifiques




ETAPE 10 PRISE EN MAIN DE L' AFFRIRE

1- Prendre le leadership les 2 - Appliquer le plan de

Tiches a réaliser 180 promiers jours reprise

Réseaux d’accompagnement

i - Les chambres de commerce et d'industrie
Qui peut vous accompagner - o
R ~ 9 - Les chambres de metiers et de I'artisanat
a realiser ces taches : I'association CRA (Cédants et Re ‘Affai
= preneurs t'Affaires)
- Cap Créa: 27 réseaux d’'accompagnement a vos cotés
57 > Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné -1 Co

mment prendre le leadership les 100 premiers jours 2 »

- Expert-comptable
- Avocat
- Conseil en fusion-acquisition
- Les acteurs du financement : hanque, Bpifrance
" y y
n p E t d n p I -t- I- F I
eseaux tntreprenare, heseau iniuatve rrance, etc.
y= - -z
- Les acteurs de I'investissement : sociétes
(]
y= - - - -
Invesussement, capitai-risqueurs, nusiness
¥ y
angels, Bpifrance, etc.

bpifrance
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Retrouvez le replay ainsi que le support de presentation
de ce wehinaire sur

hpifrance-création.fr/wehinaires

bpifrance
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Pour en savoir plus, rendez-vous sur

> Reprendre une entreprise étape par étape en étant parfaitement accompagné

bpifrance

© Bpifrance Création 2024



SERVIR
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